Материал для бесплатной рассылки:
1.1.2. Симптомы кризисного поведения:

Кризис будет длинный, очень длинный готовьтесь играть «в долгую».

Этот кризис – это каскадный, неоднократный цикл по окружности ниспадающей спирали, но каждый виток спирали со своими характерными особенностями.

Главная мысль: Лечить или само пройдет? Само не пройдет, не рассосется, надо лечить.

Для начала запомните, и это ещё не раз пригодится: Вражда и ненависть обычно начинается с воодушевления и восхищения. Не пробуждайте восхищение собой. Не пробуждайте в других воодушевление от себя. В противном случае получите ненависть, агрессию и вражду. Или всю оставшуюся жизнь будете вынуждены: либо подавлять восхищенных и воодушевленных Вами, либо, что еще хуже, будете всю жизнь вынуждены им нравиться.
Искать счастья в словах – глупо. Именно поэтому заработать денег, чтобы кому-то что-то доказать – это дорога в ад. Тем более дорога в ад, если собственными результатами Вы что-то желаете доказать самим себе. Всё, то же самое, если пытаться добиться успеха, чтобы получить признание общества или заслужить чью-то конкретную благосклонность или любовь. Словами (или поступками, или результатами) можно привлечь внимание другого человека – это факт, а вот считать ли это внимание основанием к счастью? Вот это Вам придется решить для себя самостоятельно. Подумайте, что будет с Вами, если свою значимость и/или востребованность не к кому будет проявить. Что будет с Вами, если не в ком будет отразиться? И какова ценность тех зеркал (людей, событий, концепций) по отношению к которым так важны Ваши результаты, Ваши достижения и Ваш успех. (обратите внимание на «эффект абсолютно упругого стержня» - это чуть ниже) Какова ценность всех людей, идей, теорий и даже всего мира, по отношению к которому Вы можете четко заявить: «Я существую» «Я реален».
Ваши результаты реальны не более, чем реальны Вы сами. А Вы реальны не более, чем реален мир вокруг Вас.

«Счастливее всех - шуты, дураки, сущеглупые и нерадивые, ибо укоров совести они не знают, 
боязнью грядущих бедствий не терзаются, надеждой будущих благ не обольщаются» 

Стругацкие

1.1.2.1. Общий подход и симптомы.

«Чем сильнее развит мозг, тем меньше вероятность стать счастливым»
не помню из кого
Кризис будет развиваться волнами: падение, легкое расслабление, снова падение. 

Этапы развития кризисных волн: накат волны – стабилизация – улучшение – и снова накат очередной волны.
Данный кризис – этот каскад волн – и это дорога в один конец, вопрос только в том, как надолго удастся стабилизировать состояние поддерживая «статус кво». Именно поэтому симптомы нужно остлеживать постоянно, а наиболее тщательно в периоды временного улучшения состояния.

Законы кризисной симптоматики:

Закон первый: Очередной виток кризиса не случается без предшествующих ему симптомов. (Справедливости нет, но есть не всегда очевидная целесообразность природы)
Закон второй: Без видимых причин – очердной виток кризиса не случается, а вот источник очередной кризисной волны не всегда очевиден. Причина – это виновный и это позиция наказания ответственного за крушение Ваших собственных ожиданий и надежд, за то, что все идет не так, как Вам хотелось бы.  Источник – это место и вектор запуска тренда и значит, сотрудничая с развивающимися тенденциями, их можно использовать себе во благо. Ищите источник, не ищите причин.
Закон третий: Не все симптомы и причины будут ярко выражены. Неконтрастная симптоматика будет характерна для поздних кризисных волн.

Закон четвертый: Рост доверия, сплоченности и мобилизованности (готовности) – самый эффективный способ снижения остроты протекания кризиса. 

Общеструктурный эффект «Симптом».

Главный симптом: Нарастание остроты общественных процессов и рыночных отношений, и индекса тревожных ожиданий – это прямой указатель на приближение очередной волны кризиса. Формально становится даже тише, но это даже очень тревожная тишина. «Уж, лучше пусть постреливают, чем затишье перед боем»
Важно: некоторые кризисные волны будут не контрастными и не очень очевидными. Медленно, медленно приближаясь, как в эффекте «сваренной лягушки». Кризис у некоторых людей якобы ассоциируется с фильмом катастрофой: взрывы, разруха, упадок – скорее всего, это всё будет совсем не так. Войны будут короткими, а вот состояния депрессии, длящимися и изматывающими. Не надо думать, что это будет как катастрофа, красиво, ярко и трагично, скорее всего, это будет как медленное увядание от затяжной хронической болезни, которая, то обостряется, то отпускает, всё буднично, иногда вяло и даже скучно. Даже если валютный курс в Вашей стране будет в узде или, например, цены на продукты  как-будто бы и не очень поднялись и не резко, это ещё не значит, что кризисная волна развивается не интенсивно. Даже если на бытовом плане Вы это не чувствуете на себе, это не значит что экономическая депрессия не прогрессирует.

Очень верный признак – учащение периода проявления симтома – это говорит о том, что очередная кризисная волна приближается крайне интенсивно и вот-вот вырвется наружу.

Упреждающий удар: строительство волнорезов и удар на опережение. Например,  в лесу, чтобы остановить пожар, надо разжигать встречный пожар. Подводная лодка на определенных глубинах прячется за температурным или потоковым слоем воды, который резко снижает определяемость местоположения лодки любыми средствами обнаружения. Чтобы не забовлеть делают упреждающую прививку. В общем, приемов встречной атаки или упреждающего маневра – множество и для каждой страны и для каждой кризисной волны он будет свой. Вопрос: можно ли делать упреждающие воздействия? Да, нужно и можно. Профилактировать лучше, чем бороться с последствиями. 

Каждая кризисная волна будет выкашивать около 25% всех уязвимых в данной сфере – это закон. Поясним. В среднем 30% команий выживут без значительных потерь, 25% объединятся в конгломераты, еще 25% потреплет основательно, и нежизнеспособных окажется только около 20% компаний. Так вот из них реально сразу и быстро погибнет только 25%, т.е. 5% от общего числа участников рынка. Например, кризисная волна сокращения производства выведет с рынка около 25% компаний, кто-то уцелеет, а кто-то сольется (объединится) с другими, чтобы выжить, так вот в реальном выражении по количеству участников быстро выбудет только 7,5.% от численного состава компаний. Другой пример, каждая кризисная волна в занятости будет приводить к 25% роста безработицы от всех людей, которые к данному моменту уже рынком не востребованы. Т.е. в период кризисных волн увольняют не все 100%, которых нужно уволить, а всего лишь 25%, а оставшиеся на разных условиях и под разными предлогами остаются занятыми. Разрушения от каждой кризисной волны будут 25% от 100% возможных, и если, вдруг, не дай бог, другая волна пойдет на усиление первой, вот тогда они вдвоём «доедят» оставшиеся 75% потенциально уволенных, но фактически уцелевших. 

Это надо понимать так, что у системы экономики такое большое количество сил, компенсаторных и уравновешивающих механизмов и механизмов сохранения своей целостности, что любая отрасль будет защищать 75% потенциально уволенных и отдавать на алтарь 25% ну уж совсем никчемных, неспособных и неприспособленных к данной отрасли трудящихся. И это хорошо, так как страх потери работы заставит двигаться и изменяться, а нужные традиции при этом сохранятся.

Хорошая новость.

Худший из вариантов реакции на кризис – это реакция по событию, а не профилактика и ППМ (планово-предупредительные мероприятия). Это очень важно понимать, потому что все риски развития волн кризиса: а) поддаются ранней диагностике; б) без особых затруднений прогнозируются по масштабу, интенсивности и последствиям; в) а самое главное профилактируются ещё на подходе – Вы не можете отменить дождь, но можете взять зонт, надеть соответствующую обувь и одеть плащ-дождевик

Плохая новость.

Усиливает эффект от протекания кризисных волн: большое количество чиновников и присущая им бюрократическая волокита. Чем больше преград движению денег, информации, решениям и управленческим воздействиям – тем больше будет потерь от кризисных проявлений.

Главное правило при обострении кризисных проявлений – быстро и решительно снять все негативные проявления, купировать ситуацию, снять остроту и информационными средствами максимально развеять любые слухи и домыслы.

Главный критерий симптомов проявления: снижение деловой активности, интенсивности деловой переписки (по показателям компаний экспресс доставки почты), падает интенсивность деловых процессов, снижение скорость денежного обращения, потребление товаров длительного пользования уменьшается, так-же и потребление мелкой бытовой техники, потребление еды смещается в зону более дешевых товаров. Сценарий наката волны: две-три волны замедления (падения скорости процессов) и потом ударное торможение в какой-то отдельной отрасли. Абсолютно вся экономика целиком замедляться не будет, она будет замедляться сегментарно, т.е. отраслево.
Новая волна кризиса будет перехватывать инициативу у предыдущей именно в тот момент, когда будет казаться, что все последствия уже локализованы и беспокоиться пока не стоит. Каждая волна довольно коварно будет себя вести и наврядли будет повторяться в русле своего течения, но скорее всего будет повторяться в некоторых симптомах своего приближения.

Самая острая стадия очередного витка кризиса, наката очередной кризисной волны – это первый месяц, потом ситуация будет постепенно затухать.

Скорость реакции на кризисные проявления – главное это первый месяц. Но об этом чуть позже. Кризис – не является дорогой к смерти, но является дорогой к перерождению, к масштабной структурной трансформации и новому витку развития.

Важный момент: после каждого витка кризиса уклад жизни будет меняться, и на плече пяти-семи лет изменится настолько значительно, что представить себе это сегодня крайне затруднительно, если возможно вообще. А на плече горизонта планирования в двадцать лет и того пуще. Отдельные фрагменты предсказать несложно, но весь будущий рисунок жизни очень сильно удивит всех, одних обрадует, других опечалит.

Общеструктурный эффект «Абсолютно упругий стержень».

Очень веселая характерная особенность этих кризисных волн: если кризисная волна будет ударять по бедным, то разрушительно откликаться она будет на богатых, но если кризисная волна будет ударять в богатых, тогда разрушениям будут подвергаться бедные. Представьте себе вибрацию, предающуюся по абсолютно упругому стержню (в физике есть такое понятие: абсолютно упругий стержень – он передает энергию без потерь). Ударяете с одной стороны, а разрушается с другой строны. Своеобразный рычаг, только колебательный.

Малый вывод: Не хотите социальных потрясений в стране – не трогайте богатых, помогайте им сохранить их социально-значимые предприятия. Не хотите разрушений в экономике – не сильно старайтесь обеднить людей своей страны, не девальвируйте сильно валюту. А если девальвируите, делайте это плавно. Не можете плавно, делайте резко, но не часто. ( (и смех, и грех, но в некоторых странах будет именно так, по самому наихудшему сценарию)

Ни богатые, ни бедные в кризисе не виноваты. Так уж произошло, что кризис с нами случился, а мы случились с этим кризисом ( (термин «случились» – во всех смыслах этого слова, и в интимном смысле (собачьем) и в событийном). И если мы не останемся довольны кризисом, то и кризис тоже не будет доволен нами, т.е. своими участниками. И того, не дай бог, рассердится, да и останется, до тех пор, пока не получит от нас с Вами удовлетворения. Сердитый кризис всегда остается до момента своего полного удовлетсворения. Так что надо наслаждаться кризисом, может быть тогда и он быстро насладиться нами, да и уйдет восвояси, откуда пришел. Пришел из ниоткуда и уйдет в никуда. И это самое ничто, откуда всё пришло всё время надругивается над нами, лишая нас иллюзий, надежд и разочаровывает нас нашими несбывшимися ожиданиями. Вот в данный момент надругивается над нами посредством кризиса, испытывает так сказать на прочность. Но самое смешное, что кризис нам кровная родня, мы же по сути тоже из ниоткуда, тоже ведь из этого самого ничто пришли.
Из этого ничто пришли, в это ничто и удалимся, оставив всё, как есть, даже если будет совершенно иначе или наоборот.

Важный момент: кризисные явления сами по себе не пройдут – обязательно нужно действовать. Обязательно. Промедление реакции на кризисную волну лишь усилит травмирующий эффект и удлинит время выхода из последствий от этой кризисной волны. Никакого авось, никакой надежды, что, мол, само рассосется. Действовать.

Еще раз, ещё раз и ещё раз – надеяться можно только на себя. Главное сохранить себя и свой бизнес в период натиска кризисных волн, т.е. в период резких обострений. Это как в огневом контакте «надо продержаться до подхода подкрепления». Натиск выдохнется – главное продержаться и не паниковать, всё делать спокойно, размеренно, расслабленно, обыденно и даже скучно.

Общеструктурный эффект «Разбивка».

Теперь важный момент – он называется «разбивка» или по другому степень деталированности.  Все описываемые симптомы в той или иной степени есть в абсолютно каждой ситуации, вопрос только в степени выраженности. Слизистая оболочка носа всегда мокрая и ей нужно такой быть, и называть нечто насморком или нет, стоит только тому, кто на этом специализируется. 

Если вдруг раздастся выстрел, Вы тут же насторожитесь, начнете прислушиваться и присматриваться. Присматриваться и прислушиваться надо было раньше. Как говорят фронтовики второй мировой: «Когда пуля просвистела, нагибать голову уже поздно. А вот если Вашу позицию пристреляли, её срочно нужно менять». 

Непрофессионалы и обыватели своей мнительностью и подробным всматриванием только хуже себе сделают. Для подобной функции на корабле есть специальная функция – «впередсмотрящий». Чаще всего это вахтенный, в задачу которого входит осматривать горизонт на предмет обнаружения кораблей противника. Далее в его распоряжении находится шаблон силуэтов всех кораблей на земле, в том числе и возможного противника, он прикладывает их к увиденному и абсолютно точно определяет какой это корабль и какому государству он принадлежит.

Анекдот.

Приходит как-то на прием к терапевту несколько задумчиво-озабоченный мужчина и говорит: «Доктор, знаете, вот меня очень волнует то, что у меня одно яичко чуть выше второго. Меня это сильно беспокоит» Доктор говорит: «Раздевайтесь. Показывайте. – М-м-да, действительно, одно чуть выше другого. Сейчас разберемся» Залазит в учебники, энциклопедии, описания, долго читает, а потом, отрываясь от энциклопедии по анатомии и справочника уролога, произносит: «Но именно так и положено по природе» На что пациент отвечает: «Да, я и сам знаю, что так положено, но знаете, доктор, как-то не аккуратненько».
Мораль: обывателям, тем более мнительным – не надо всматриваться. Микроскоп или бинокль сильно приближают, увеличивая видимое, но: а) очевидностью не добавляют понимания; б) пугают увиденным из-за степени приближения.

Второй анекдот.

Сын программиста спрашивает у отца: 

- Пап, а почему солнце всё время встает с одной стороны, а садится с другой.

- Проверял?

- Проверял

- Работает стабильно?

- Стабильно

- Сбоев нет?

- Нет

- Давно так работает?

- Очень давно

- Нареканий не было?

- Ни одного

- Тогда сынок сохранись и ни в коем случае ничего не трогай.

Мораль: пристальное всматривание не всегда требует вмешательства.

Вывод: оценку ситуации должны производить только специалисты, иначе своей мнительностью и непрофессионализмом Вы внесете такой хаос в существующий порядок, что «неаккуратненько» окажется самым смехотворным вариантом. Как шутят в армии «не тронь технику – не подведет»

Не надо всматриваться, не надо пугаться, ничего страшного во всём существующем на земле – нет. Регистрируйте только отклонения – этого будет вполне достаточно. А для этого в большой компании и одного человека хватит. Ему надо дать набор параметров и их значения, и сообщать нужно только по отклонению. Т.е. если, например, темература нормальная, то и докладывать надо «пока всё в норме», и только по расписанию времени для докладов, а вот если температура начала расти и выходит за граничное положение параметра, тогда докладывать надо немедленно.

Пожалуйста, не надо всматриваться. Поверьте, что когда симптом обозначи себя, Вы его не сможете не заметить. Иначе от постоянного всматривания у Вас просто бдительность упадет «глаз замылится». Правильно, когда впередсмотрящего менеджера постоянно меняют (ратируют), чтобы не уставал и всегда взгляд был свежий.

По вопросу симптоматики: обратите внимание на аномальные факты и одинокие эпизоды, даже если они и не укладываются в существующую у Вас концепцию. Обычно именно такие «случайные» симптомы готовящегося кризиса прорываются в текущую реальность нашей действительности. Но опять же, без мнительности и фантазий. «У страха глаза великие» - так говорят в народе.

Обязательно для своей отрасли бизнеса найдите «впередсмотрящего» и «диагноста» симптомов очередной волный кризиса. Не доверяйте себе в этом вопросе, Вы всегда будете недобегать и неуспевать, а этими вопросами нужно заниматься постоянно и регулярно. Поверьте, деньги окупятся очень быстро. Узнать за квартал (месяц, неделю) о предстоящем событии – это шанс а) не пострадать сильно; б) очень быстро оправиться. Обратите внимание, что «впередсмотрящий» и «шаман-диагност» это два совершенно разных человека. Один только регистрирует событие, факт, отклонение. А второй «вяжет» общую картину, подбирает и опровергает рабочие гипотезы, образы и метафоры, выдвигая вероятностный диагноз, по полученным данным.
Общеструктурный эффект «Штамм».

Еще одна важная особенность, кризисные волны, они как штамм гриппа всякий раз будут особенными. Каждая новая волна будет иметь свою особенную, только ей присущую природу, и начинаться каждая волна будет из другого, из нового места. Волны будут различными по природе и по сценарию, а постельный режим для больного (мир, страна, отрасль, компания, человек) всякий раз будет похожим. Расслабляться после преодоления очередной волны кризиса – не стоит, это еще не мир, это только передышка между боями. Главная мысль: снаряд два раза в одну воронку не попадает, следовательно, и кризисные волны сценарно будут довольно различными, и начинаться из разных мест. Финансово-экономические волны не так страшны, как гуманитарные, мировоззренческие и экологические. Наиболее опасные волны кризисов это те, которые будут начинаться с межнациональных и/или межрелигиозных конфликтов. Это будет приводить к коротким военным конфликтам и последующим затяжным противостоянием. И самое опасное, что в это же самое время, мирное население, предоставленное само себе, будет вести себя предельно предсказуемо в своей бессмысленной жестокости, и это будет резко ухудшать ситуацию. Стадному чувству сопротивляться очень сложно, а в некоторых случаях и вовсе не возможно. Это и есть эти другие и самые опасные волны кризиса – это волны социального протеста. Энергия просится наружу и ей всё равно на кого и на что выплескиваться. Будьте аккуратны. 

Дело в том, что прогнозирование кризиса не очень сложная вещь. Структурно-функционально кризис прозрачен, а вот привязка фаз и симптомов к реалиям и к временной шкале – вот это сложно. Но именно в этом и заключается главная Ваша задача. Общей панацеи не бывает, но бывает Ваша личная. Всеобщего процветания не бывает, но бывает Ваше личное процветание. Кризис – это наука, а привязка к временной шкале, учет сил, трендов и тенденций, и распознавание симптомов – это уже искусство и тут для каждой отрасли экономики и для каждой отдельной страны нужно искать своего мастера, циничного и холодного, но доброго и терпеливого. Скорее всего это или молодой человек с отношением к жизни как у мудреца или пожилой человек с мировосприятием ребенка. Мне в жизни повезло, так как мои Учителя в науке, как на подбор, были все напрочуд именно такими (вторыми) – озорные и задорные старики. Живчики. Живой ум, чувство юмора и моментальная реакция, но при этом педагогическое терпение, любовь, забота и неумолимая требовательность и бескомпромисность. Таки заразили, черти (. Такие люди есть в каждой стране. В каждой.
Общеструктурный эффект: связка «быстро-быстро» и связка «медленно-медленно».

Средства борьбы с кризисом: общее правило – чем быстрее некое антикризисное средство действует, тем быстрее оно истрачивает силу воздействия, (выдыхается) и наоборот, чем медленнее действует, та или иная мера правительства, тем дольше позитивное воздействие (лонгированное действие). Секрет разумного правительства – это сочетание быстрых и длинных монетаристских мер, снятие остроты и работа «в долгую», на перспективу.

Вывод: надо невероятно быстро реагировать, действуя моментально в краткосрочной, среднесрочной и долгосрочной перспективе, причем одновременно.

Общеструктурный эффект «Фазы кризисных волн»

Итак, четыре фазы каждой кризисной волны:

a) Фаза один. Резкое падение – в интервале или «с ночи до утра» или в период до трех месяцев. Это всегда будет обвальное падение и оно будет стремительным. Структурная скорость для разных процессов разная, но для своего масштаба всё будет происходить почти мгновенно. Если обычная инерционность процесса составляла год, то теперь ударный эффект от падения будет происходить в течение одного дня, «с ночи до утра». Если обычная инерционность какого-то процесса 50-70 лет, то теперь ударный эффект от падения будет происходить в течение двух-трех месяцев. Т.е. это будут невероятно стремительные процессы;

b) Фаза два. Замедление падения – пологое снижение, в среднем, примерно в течение 6-9 месяцев. Важным моментом в период замедления падения является то, что на снижение скорости падения указывает тот факт, что сама система уже включилась и начала спасать саму себя, даже без осознанных действий правительства. 

Необходимые пояснения к фазе два. 

Атакованная система сама будет включать компенсирующие меры, нивелируя разрушительные силы, действующие на неё, и тем самым спасая саму себя. Система, как «нечто живое» будет бороться за себя и спасая себя будет спасать преданных ей людей. Так же и человек, например, спасая себя, неосознанно спасает бактерии и микрофлору своего кишечника. Система, населенная людьми, только кажется «живой», но на самом деле она живая. Это эффект разновеликости и огромного скачка в размерности систем. Для хомячка медведей не существует. Они их не видят. Для хомячка нога медведя это ворсистый ствол дерева (в случае, если хомячок вообще понимает или может представить себе дерево, как таковое). Бактерия живущая в кишечнике человека ему не принадлежит и не понимает, что такое человек и каковы его задачи в жизни. Бактерия в кишечнике человека живет обособленно от человека и от него не зависит и ему не принадлежит. Колонии бактерий размножаются и расселяются в кишечнике самостоятельно. Правда посев бактерий всё же производится извне, например, в виде материнского молока у людей или родительского помета у слонов или исторгнутой из себя полупереваренной пищи у волков. Бактерия живет сама и фактом своего существования позволяет жить самому человеку, иначе никаких питательных веществ человек для своего существования не получит. Но колонии бактерий в человеке живут до тех пор, пока жив сам человек. Так же и люди, принадлежа системе более высокого порядка, будут заботливо оберегаться самой системой, но не из-за ценности самих людей, а из-за того, что люди полностью интегрированы в систему, а система спасая себя, тем самым будет спасать и оберегать людей её населяющих.
c) Фаза три. Плато – волнообразное поведение отрасли – такое себе легкое покачивание на волнах – от года до трех лет. Время осознания новых реалий жизни и приспособления к новому укладу жизни.

d) Фаза четыре. Длительное восстановление – повышающийся тренд волнообразных движений – от семи до двадцати лет.

Общеструктурный эффект «Эпидемия». Эпидемическая природа кризисных волн.

Главная мысль: Никакого авось, само собой не рассосётся.

Представьте себе, что кризис – это эпидемия гриппа. Сначала переболеет фондовый рынок, потом банковский сектор, потом страховой и лизинговый, потом строительство, потом тяжелая промышленность, потом легкая промышленность, потом …, потом …, потом …

Пока все отрасли не переболеют – кризис не иссякнет, а поскольку болеть они будут не все разом, а постепенно и последовательно (кто-то параллельно) то от этого и длительность довольно острых волн кризиса будет от 5 до 12 лет. От 5 до 12 лет в своей острой фазе и далее еще лет двадцать довольно значительных структурных трансформаций, но малозаметных на бытовом плане. Окончанием кризиса можно будет считать, когда: а) все отрасли кризис уже потрепал, т.е. переболели все (завершились отраслевые кризисные волны); б) ни одна отрасль уже не падает, как минимум один календарный год; в) всё это касается G20. Дело в том, что когда G20 восстановится или хотя бы прекратиться ниспадающий тренд, тогда и у других стран появится шанс, а пока G20 не выйдет из тупика «непонимания, нежелания и недоверия» - другие страны будут покорно ожидать своей очереди. А поскольку кризис волнообразный, то и кризисные волны будут напоминать эпидемиологические волны.
Первая маленькая ремарка: Первые пять кризисных волн возьмут своё начало в США, это будут общемировые отраслевые кризисные волны. Остальные волны будут на каждом континенте отдельными и в каждой стране локальными. Всего ожидается от 12 до 17 кризисных волн, с разной разрушительной силой и с разным вектором своего воздействия. Внутренняя эпидемиологическая природа говорит о некоторой инертности процесса распространения кризисных волн по миру. Первая кризисная волна (фондовый рынок) началась в США (август 2008г.) и позже распространилась на весь остальной мир. Вторая кризисная волна (банковский сектор) тоже зарождается нынче (март 2009г) в США и далее с конца этого года (сентябрь-декабрь 2009г.) начнет распространяться на весь остальной мир (в 2010-2011гг.). Потом будет третья кризсная волна, потом четвертая, потом пятая. Первые пять лет кризиса начинающим основные кризисные волны будет флагман мировой экономики – США. Далее эту иницативу перехватят рынки отдельных континентов, причем каждый по-своему, по своей специфике и на свой особый манер. 
Итак, первые пять кризисных волн начнутся в США и будут иметь общемировую отраслевую направленность. Это поставит мир грань целесообразности сохранения ныне действующей мировой финансовой архитектуры.

Следующие волны будут преимущественно внутриконтинентальными и внутристрановыми. Это запустит цикл социальных потрясений, смены правительств, каскада этнических и мировоззренческих (религиозных) войн, всегда основанных только на экономических противоречиях. Кстати, на это ещё наложатся и экологические и природные всякие нехорошести. На фоне голода (на отдельных территориях мира) борьба за власть и ресурсы приобретет довольно жестокий характер.

Последние волны будут снова общемировыми и касаться будут общеструктурных и мировоззренческих вопросов.

Вторая маленькая ремарка: финансовый кризис и экономический кризис. Экономический кризис всегда сопровождается финансовым кризисом, а вот финансовый кризис не всегда приводит к экономическому. Кризисная волна, прокатывающаяся по финансовому сектору «возвращает на землю» всех тех, кому жадность застит глаза и у кого «игромания» приобрела эффект зависимости от адреналина ажиотажа азартной игры. Но, например, осадка фондового рынка не всегда приводит к проблемам в реальном промышленном секторе экономики. Первая кризисная волна – вычищает фондовый рынок. Эта волна, к настоящему времени, движется уже 7 месяцев (с сентября 2008г. до нынешнего марта 2009г.) и пока что-то не видно, чтобы эта первая кризисная волна выдохлась. Но уже с начала 2009г. начали проявляться симптомы второй кризисной волны – вычистка финансового (банковского) сектора. Предположительно начало второй волны придется на третий и четвертый квартал 2009г. Это тот случай, когда фондовый рынок еще будет падать, но вторая кризисная волна уже начнет свою «зачистку» банковского сектора экономики.
Третья маленькая ремарка: Последняя кризисная волна будет самая страшная – это ценностная кризисная волна. Основной лейтмотив этой волны: каждый сам за себя, но вместе лучше. Формат протекания: публичное одиночество, маниакальное трудолюбие в сфере природной предрасположенности, специализация в сфере ключевой компетенции, параноидальная сфокусированность, аутичная точность и последовательность, дисциплина меры в необходимом и достаточном, ничего лишнего, осознанный аскетизм богатства. Форма проявления: сотрудничать выгоднее. Но эта последняя волна начнется может быть лет через 12 и будет завершающим аккордом перехода на совершенно новый уклад жизни всего мира. Скорее всего это будет нечто напоминающее «аскетизм богатства», Вы можете быть безмерно богаты, но при этом Вы будете абсолютно прозрачны и для мира, и для общества, и для государства, но об этом чуть позже. 

Неуязвимых людей нет. Их не было, их нет, и их не будет и в будущем. Абсолютной безопасности не было в прошлом, сейчас нет, и в будущем её тоже не будет, но степень уязвимости каждого отдельного человека вырастет невероятно из-за резкого скачка развития информационных технологий. Ныне существующая «Система «Эшелон» (и множество других финансово, фискально, информационно и технологически мониторинговых систем) покажется забавной игрушкой, по сравнению с теми возможностями, которыми уже в ближайшее время технологии одарят свои правительства. Но бояться не стоит. Опасаться стоит. Осторожничать стоит. А бояться не стоит. Опять же система компенсирует все внутренние напряжения посредством противоположных и уравновешивающих тенеденций общества. Общество не структурируется технологиями, технологии лишь дают возможности. Общество структурируется осознанием, осознанным добровольным намерением. Если соблюдать законы безопаснее, их будут соблюдать. Если подчиняться системе небезопасно, ей не будут подчиняться, какой-бы репрессивной или притягательной она ни была.
Четвертая маленькая ремарка: Цены. Так уж сложилось к настоящему времени, что денег, ждущих инвестирования и активов (проектов), способных принять эти деньги и преумножить соотносятся как 1 к 4 или 1 к 9 (по разным моделям оценок). Поэтому, цены на все (на все на земле – если кому-то не понятно) на плече всего кризиса (15-25 лет) вырастут от 3 до 100 раз. Вопрос на сколько быстро, на что и в какой пропорции. Скорее всего, цены будут динамичнее всего расти на товары первой необходимости и товары класса luxury. Поэтому нынешний тренд падения цен в очень скором времени (не более одного года) будет сломлен трендом инфляции (гиперинфляции) и/или трендом девальвации (ползущей или ступенчатой, в зависимости от монетаристских действий правительств отдельных стран).
Пока товарный объем (объем всех активов на земле) не сровняется с объемом избыточно напечатанных денег, цены будут расти. Рост цен будет обусловлен не ростом ценности и не ростом спроса, а тем, что будет выравниваться ранее допущенная диспропорция между реальной экономикой и экономикой безудержного печатания денег на экспорт, денег ничем не обеспеченных. И до тех пор, пока диспаритет не будет устранен, скорее всего, о финансовых инструментах и дерривативах (единой резервной валюте) думать будет пока рано. Пока не «съедим» (ростом цен) все избыточно напечатанные деньги и не обедним людей каждой из стран в пользу их экспортеров (девальвацией), реальная экономика расти не начнет. Инфляция (гиперинфляция) и девальвация – это два самых характерных вектора на ближайшие годы. Причем от этих процессов больше всего прострадают именно наименее развитые страны, а более развитые и «удар деражат» лучше и быстрее восстанавливаются.
Справедливости нет? Так и мы утверждаем, что нет. Именно поэтому наименее пострадавшей из кризисных волн выберется экономика США, но цена, которая будет заплачена за это, - утрата мирового лидерства. С США всё будет хорошо, никакого апокалипсиса не будет, страна сохранится, но она станет другой и это уже будет после завершения срока нынешнего президента (Барак Хуссей Обама). Но вернемся к ценам.
Пока цены будут галопировать вверх, а валюты будут галопировать вниз – равновесное состояние экономики будет ожидать своего часа. И уже после установления равновесия (в течение целого календарного года валюты не падают, а цены не растут) начнется медленный возврат к финансовым дерривативам, но уже на новых условиях. Это не значит, что все эти годы фондовые рынки и профессиональные инвестиционные управляющие будут не востребованы, как раз совсем наоборот, а) фонодовый рынок – это великолепный индикатор – как термометр (и там будет и большое контанго по фьючерсам и огромная среднесрочная и догосрочная волатильность); б) инвестиционные управляющие – это единственные люди, которые смогут хоть как-то пристроить и спасти основное количество, избыточно напечатанных денег, тем самым давая вызможность выжить самым лучшим, т.е. эффективным предприятиям. Для них это огромный шанс, но правда, правила игры будут меняться прямо по ходу самой игры. Нужно учиться жить по новым правилам, господа. Ничего не поделаешь – такова реальность.
Выигравшим – все, проигравшим – смерть. Несправедливо? Так вот и мы о том же (. Но нас более заботит, что делать, чтобы сохранить людей и нации, чем как восстановить справедливость. Кто желает погибнуть от голода – пусть ищет справедливости, кто желает жить, как человек – пусть трудится, не покладая рук, но с умом и удовольствием (тогда и отдыхать не захочется потому, что уставать не будет и интересно и захватывающе будет).
Рекомендация: Если у Вас есть деньги, готовые к инвестированию, и Вы не имеет собственного плана (проекта) для инвестирования (спасения от девальвации или инфляции), лучший выбор – это ищите инвестиционного управляющего. Умного, хитрого, быстро думающего и осмотрительно и неторопливо поступающего, в быту перфекциониста и гедониста, безумно любящего своё дело и в меру работоголика, ценностно-стабильного, быстросхватывающего (почти на лету), но терпеливого, быстро обучающегося, обязательно дисциплинированного и порядочного. И если найдете – вот тогда отдайте ему свои деньги в работу. А лучше найдите двух-трех таких и, разделив все свои деньги на три лукошка, хеджируйте свои риски. Да, они будут ошибаться. Но человек, по определению, существо ошибочное. Даже всевышний – всемогущий, не значит безошибочный. Но это не страшно. Поверьте, кто-то должен каждый день, изо дня в день, постоянно и методично пасти Ваших овец (деньги), защищая их от волков и преумножая их численность. Делать это профессионально и настойчиво. Не ищите один уникальный инвестиционный инструмент – его не существует. Многообразие и при этом необходимая достаточность – есть обязательное условие стабильности и надежности систем любого уровня.
Реакция на проявления кризисных волн.

Четыре главных принципа реакции на прошедшую очередную волну кризиса:

a) методичность, систематичность, постепенность, последовательность.

b) методичность, систематичность, постепенность, последовательность.

c) методичность, систематичность, постепенность, последовательность.

d) методичность, систематичность, постепенность, последовательность.

Можно и по-другому пояснить:

a) методичность, методичность, методичность, методичность

b) систематичность, систематичность, систематичность, систематичность

c) постепенность, постепенность, постепенность, постепенность

d) последовательность, последовательность, последовательность, последовательность

Суть от этого не меняется. 

Долдонство получается? Правильно. Вы правильно уловили суть наступающих времен. Лихо с шашкой на коне – это удел кризисной волны, а Ваш удел – это размеренно, буднично, однообразно, монотонно, невообразимо долго, одно и тоже, одно и тоже, одно и тоже. Один подход пропасовал? Стратил! На исходную, начинай всё заново. Кто полностью прошёл курс Шахиджаняна «Соло на клавиатуре» про это знает всё. Слава богу, Шахиджанян хотя бы весь курс на уроки разбил и за это ему огромное спасибо, что начинать надо было не сначала всей программы, а всего лишь с начала урока.

Вы когда читали перечисленные выше строки, перескочили взглядом на следующую строку, миновав похожую? И правильно сделали, так срабатывает закон сохранения энергии в виде выбора пути наименьшего сопротивления. Но, Вы стратили – это факт. А теперь, дорогие мои, вернитесь на исходные строчки и прочитайте каждую строку без забегания вперед и перескакивания. Долдонство? Да, долдоноство. Но, может быть, тогда Вы поймете и прочувствуете что нас всех ожидает: буднично, однообразно, монотонно, невообразимо долго, одно и тоже, одно и тоже, одно и тоже. Но такова цена. За это время успеют родиться и вырасти дети. Откладывать процесс воспроизводства нового поколения Вашей семьи – не стоит. Кризис будет длинный, очень длинный.
Общеструктурный эффект «Уровень подготовленности и жизнеспособности».

Если по неподготовленной отрасли, неподготовленной компании или неподготовленному человеку, пройдется во всей своей красе кризисная волна, ни отрасль, ни компания, ни человек уже сами не выберутся. Им надо помогать, в случае, если с точки зрения государства, города и соотвественно семьи это делать целесообразно. Иногда, надо дать возможность умереть, чем мучать их трансформациями. В этой процедуре есть что-то от военного госпиталя в полевых условиях в период активных боевых действий. Если пропускная способность госпиталя перекрывается поступающими раненными, хотя бы вдвое, то тогда раненные тут же сортируются на тяжелых и легких. А те в свою очередь в своих подгруппах сортируются по высокому прогнозу к выживанию (используется медицинская статистика) и в первую очередь оперируются неотложные с возможностью к выживанию, потом те, кого можно быстро снова поставить в строй, а потом все остальные. Операции делаются быстро, точно и качественно, но просто и надежно, остальное за врачей сделает природа организма и личный настрой пациента. «На победителях и раны лучше заживают»

Для того, чтобы приготовить отрасль, предприятие или человека к грядущей волне кризиса нужно их потрясывать: а) регулярно проводить легкие потрясывания, такой себе вибростенд; б) периодически резко, сильно и масштабно встряхивать.

Пример, чтобы не болеть простудными заболеваниями, нужно закаляться. Предрасположенность к ангинам профилактируется полосканием горла ледяной водой. Алкоголизм можно лечить водкой, но микродозами. Это если воли хватит ( не участить прием лекарства и от этого не сорваться в запой.

Крайне важно – это регулярное легкое динамическое потрясывание всей экономики. Как бы утрясывание яблок в ящике. Это чем-то напоминает курсовую устойчивость. Для того, чтобы удерживать судно или автомобиль на правильном курсе вахтенный у штурвала или водитель за рулем должны делать микро движения влево и вправо, как бы чуть-чуть подрыскивая, всё время, выверяя курс движения судна или автомобиля.

Вывод: при движении на автомобиле, чтобы не попасть в яму, надо смотреть вперед на дорогу и вертеть рулем. Вот неужели для понимания этого обязательно кризис нужен был? А теперь серьезно: надо непрерывно потрясывать и периодически встряхивать всю управляему Вами систему. Это очень хороший тест на симптомы, указывающие на приближающуюся очередную волну кризиса. Наверное, лучший. Если какая-то область или отрасль перестала слушаться руля и стала вести себя не так, как обычно, несколько неадекватно и появляются выбивающиеся из общей картины небольшие аномалии, привлекающие к себе внимание – знайте, очередная кризисная волна уже не за горами.

Общеструктурный эффект «Реальность или мнительность, рожденная ожиданиями».

Ложные  и реальные симптомы приближающейся очередной кризисной волны:

	Ложные симптомы:
	Реальные симптомы:

	Ажиотаж, стадность, паника, попытка Вас напугать
	Непонятное затишье

	Потеря ориентиров на уровне предприятия или страны
	Потерия ориентиров на уровне личности

	Маниакальное желание подтвердить свои худшие ожидание и радость при появлении даже малейших подтверждений, оправдывающих гипотезу (торожества справедливости в своём понимании справедливости)
	Реальное снижение потребления в единицах товара

	Мнительное, гиперболизированное восприятие, утрата пропорциональности частей, в один ряд ставятся факты оперативки, тактики и стратегии
	Снижение скорости в оборачивании финансов и снижение деловой активности

	Намеренно «узорчатая» и эмоциональная речь у озвучивающих
	«Сосёт» под ложечкой с неясным источником тревоги, чувствуете что что-то плохо, а что конкретно плохо пока не ясно.

	Большое количество причин и источников возникновения новой кризисной волны
	Туда почему-то всё время сбегает мысль, как бы случайно


Ощущение переживания кризисной волны.

Плохость кризисных волн заключается в том, что они очень резко обсотряют все имеющиеся застарелые хронические процессы Вашего государства. Как только любая система ослабевает, всякая нечисть тут же, незамедлительно вылазит из всех щелей и начинается пир и шабаш. Та или иная система чаще всего умирает не потому, что она ломается, а потому что она ослабевает, т.е. у неё снижается порог сопротивляемости (иммунитет).
Если «болтануло», но прошло стороной – не радуйтесь, эта волна ещё вернется, чтобы взять положенное ей. Смехотворно ни одна волна не отшутится и за просто так не уйдет. Обратите внимание, что некоторое влияние каждой кризисной волны может быть довольно сильно отсроченным. Дело в том, что каждая кризисная волна – это не самостоятельное явление, а часть определенной последовательности (о последовательности кризисных волн чуть позже). И каждая кризисная волна, как и всё на земле течет по пути наименьшего сопротивления – т.е. по пути хронических болезней Вашей страны, Вашей компании, Вас лично. Поэтому иногда будет казаться, что это простое обострение хронических вопросов, а иногда будет казаться, что на Вас весь мир ополчился. На самом деле, нет ни того, ни другого, просто волна, прокатываясь, задевает и «раздражает» наиболее уязвимые и хронически запущенные, и итак уже воспаленные отрасли экономики.

Первая характерная особенность: никаких ужасных ощущений в первое время: солнце встает, машины ездят, хлеб продается, деревья растут, дети в школу ходят, поезда ездят, самолеты летают. Так вот действовать надо сразу же, как только проявилась малое одновременное смещение от нормы всех основых симптомов. 

Вторая характерная особенность: по ком кризисная волна прошлась не сильно, то и другие волны могут пройти по умеренно оптимистическому сценарию, а по ком волна прошлась основательно и этим самым ослабила, следующая волна тоже щадить не станет и есть высокая вероятность того, что все последующие волны будут идти по отягчающему сценарию. Можно ли начав с плохого сценария в процессе прохождения волн «улучшиться» и перескочить на хороший сценарий, т.е. наименее травматичный? Да, возможно. Но это очень не просто, но всё же, возможно. Для этого патриотизм и здравый смысл нужен, тогда всё будет в порядке.

Третья характерная особенность: кризисная волна пойдет в атаку в самый неподходящий для Вас момент и обязательно нападет неумолимо и неотвратимо, застигнув Вас врасплох.

Прогнозирование исхода последствий каждой кризисной волны.

Непрогнозируемо!!! В принципе. Абсолютно стохастическая модель. Могут быть известны принципиальные вещи, и даже некоторые частности и факты, но тело сценария протекания кризисной волны – непрогнозируемо. Непрогнозируемо на том приемлемом уровне точности, который можно называть прогнозом.

?

Так нужно прогнозировать? Да. Прогноз будет точным? Нет. Так надо прогнозировать или нет? Надо. Но делать это надо до того, как волна началась. Тогда прогнозирование имеет смысл. В противном случае острая фаза завершится быстрее, чем Вы выполните процедуру прогнозирования.

В прогнозировании и в реакции первостепенные вопросы: это а) масштаб силы кризисной волны, б) масштаб охвата кризисной волны и в) интенсивность приближения. Сделайте это и Вы не пожалеете, что Вы в это вложились. Лишних денег не бывает. Сохраненные деньги – есть суть заработанные деньги. Цена вопроса – прогнозирование. Но о прогнозировании чуть позже.

Правило гласит: дешевле подготовиться, чем реагировать

Не взять то, что даровано Небом, значит себя наказать.

Не действовать, когда приходит время, значит себя погубить.
Древняя китайская мудрость 
Общеструктурный эффект «Скорость реакции».

Время реакции или по «горячим следам»

Представьте себе, что очередной виток развития кризиса, это преступление. Так вот вероятность раскрытия преступления обвально убывает сначала после первого часа, далее после первых четырех часов, далее после суток, далее после первой недели, далее процесс пошел на самотек и мы получаем «глухарь». Например, при угоне, если за первый день Вашу машину не нашли, Ваши шансы  падают до нуля.
Итак, время реакции на очередную кризисную волну и Ваша успешность.
	Время реакции
	1 сек.
	1 минута
	10 минут
	1 час
	4 часа
	1 день
	1 неделя
	1 месяц
	1 квартал

	Результат
	100% +
	95%
	85%
	70%
	55%
	25%
	3%
	1%
	0,1%


Первая секунда = потерь нет + есть прибыль

Если Вы начали действовать, как только узнали о надвигающейся очередной волне кризиса – Вы выйдете из неё почти без потерь, и даже с прибылью. Здесь нужны пояснения:

1. Вы начали действовать на первой же секунде – это говорит о том, что: а) у Вас был заблаговременно выполнен прогноз течения и последствий от очередной кризисной волны; б) у Вас был заранее разработан план, отложеный и ждущий своего часа; в) Вы уже обучены до уровня навыка, чтобы начать действовать немедленно и без промедления. Т.е. Вы знаете, что Вас ждет, что надо делать и как это должно быть сделано, а главное Вы уже умеете это делать, поскольку натренированы и обучены этому заранее.

2. Вы выйдете из данной кризисной волны с прибылью, гарантируем. Всё дело в том, что когда Вы обучены и значете что делать, и как делать, тогда у Вас появляется много свободного времени. Когда одни суетятся и делают массу ошибок, Вы делаете один-два результативных хода и этого становится более, чем достаточно. Сохранив вектор к получению прибыли, и имея в наличии достаточно свободного времени и некоторое количество резервных ресурсов, ну, грех не дать себе удовольствие заработать ещё пару ноликов к тому, чем Вы оперируете в данный момент и сделать себе небольшой подарок в виде …. (ну, здесь пристрастия у каждого свои)

Первая минута = 5% от общего возможного объема потерь

Если Вы начали действовать спустя минуту – это говорит о том, что Вы не очень доверяете своему прогнозу и не очень доверяете своему плану и самое главное, Вы не обучены действовать. Вы не обучены до состояния автоматизма, до состояния рефлекса. В бою, извините за напоминание, думать некогда, или затренированные рефлексы, умноженные на тактическую подготовку и интуицию в контексте происходящего или Вас просто нет уже на первых же минутах боя.

Первый час = 30% от общего возможного объема потерь.

Если Вы начали действовать спустя целый (!) час – это говорит о том, что прогноз у Вас ещё ничего, так себе, а вот план требует доработки и обдумывания и Ваша готовность действовать далека от необходимой.

Первый день = 75% от общего возможного объема потерь

Если Вы начали действовать только в течение первых суток, кризис Вы проморгали и шансов выйти без потерь у Вас уже нет, но у Вас неплохая реакция при полной переоценке собственных возможностей. У Вас много внимания мнению других и очень мало любви к себе.

Первая неделя. Первый месяц. Первый квартал – Вы ничем не отличаетесь от окружающих по способам игнорирования себя. Можете похвалить себя и поздравить – Вы неплохо над собой надругались, проигнорировав себя и сэкономив на себе.

Вот интересно, чувствовать себя лишенным и опущенным, что разве лучше, чем чувствовать себя нормально и спокойно делать своё дело, давая результат и увеличивая собственные финансовые возможности? Типа, больных да убогих больше жалеют? Вам жалость нужна? Вы нуждаетесь во внимании к собственной ущербности, а не в фактическом признании в виде очереди из клиентов?

Разве испытывать лишения и неутоленные собственные желания лучше, чем радовать себя подарками от «хочу». Ну, и плевать, что Вы потом это выбросите, когда наиграетесь. А что, разве одежду Вы не выбрасываете? А жен и мужей? А автомобили? А дома? А компании? И чем всё это отличается от игрушек в Вашем детстве? Покупайте себе то, что пожелаете. Хотите Мазератти? Ну, так купите себе. Смотайтесь в Италию, пусть Вас там, на треке и в режиме города научат «вынимать» из этой машины всё, что она умеет, поездите на ней хотя бы с годик по своей стране, а потом уже и решайте Ваша это машина или нет. А хотите Астон Мартин или Лотус или Бугатти или Ламборгини, или МакЛарен? Купите. Факт, что в белый дом на Мазератти или Лотусе не поедешь и на Венский бал тоже, для официальных церемоний и для вечернего выезда есть свои, другие машины, а для охоты третьи, а для отдыха на природе четвертые, и так далее, далее, далее. Хотите? Купите. Не экономьте на себе, а главное не игнорируйте себя.

Если Вы начали реагировать на кризисную волну позже, чем через неделю, на что Вы надеетесь? На авось? Мол, уже несколько кризисов переживали и этот тоже как-нибудь переживем. А никто и не говорит, что не переживете. Переживете, вопрос лишь только в том, с каким размером потерь. А могли бы даже с прибылями, вместо потерь. Это и есть цена вопроса. Закон гласит: Бог помогает тому, кто сам себе помогает. Бог любит того, кто сам себя любит, а не жалеет или делает себе поблажки в виде послаблений соблюдения режима, дисциплины, распорядка и невыполнения строгости соблюдения технологических последовательностей. Бог заботится о том, кто сам о себе заботится.

Но хватит сарказма. Кризисные волны дело не шуточное.

А вот теперь экстраполируйте, пожалуйста, эти показатели спрогнозированности, проработанности плана и уровня обученности на свою компанию, если Вы хозяин или управляющий компанией.

А вот теперь экстраполируйте эти показатели спрогнозированности, проработанности плана и уровня обученности на свой город, если Вы мэр города.

А вот теперь экстраполируйте эти показатели спрогнозированности, проработанности плана и уровня обученности на свою отрасль, если Вы министр.

А вот теперь экстраполируйте эти показатели спрогнозированности, проработанности плана и уровня обученности на свою страну, если Вы Глава правительства или Президент.

Сколько времени понадобилось,чтобы начать действовать? Вашей компании. Вашему городу. Вашей стране.

В период наводнения от цунами в Тихоокеанском регионе – из диких племен, живущих на островах, не погиб ни один человек. Когда у них стали узнавать, как они этого достигли, они ответили: «Шаман сказал, что надо уходить в горы. А вождь день поразмышлял, и к утру дал команду это сделать, мы сразу же встали, собрали пожитки, еду, скот, забрали стариков и детей и ушли в горы. А через две недели вернулись на свою землю в свои хижины» 
Ну, и кто из нас дикари? Мы или они?

В том то и проблема, что у нас и шаманов навалом, и вождей хоть пруд пруди, и с дисциплиной огромные проблемы (потому, что каждый считает, что он самый умный и сам знает, что ему делать) – вот поэтому у «якобы цивилизованных» потерь всегда больше. Множественность всегда губит. Однозначность спасает, делает результативным, богатым и успешным и дарует счастье бытия. 

У нормальных цивилизованных не только потерь нет, а даже прибыль есть и в нормльные и в смутные времена, а вот «якобы цивилизованные» сначала в нормальные времена захлёбываются от жадности и алчности, а потом в смутные времена захлебываются от убытков. Не это ли происходит сейчас за Вашим окном? (конец марта 2009г). Ещё раз – это не торжество справедливости. Это упрямая и неумолимая последовательность существующих закономерностей. Просто всему свой срок.

Ещё раз, ещё раз и ещё раз – чудес не бывает, бывает труд, разум и дисциплинированное подчинение голосу собственной интуиции и в контексте и в тактическом и в стратегическом плане. Надо держать нос по ветру, думать и делать, потом делать, думать и снова держать нос по ветру. И как долго? Так доколе живые. А что будет потом? А что будет потом, Вас уже не касается (. Это не наша с Вами пьеса. Главное – это то, что потерь можно избежать, ограничивая себя и тем самы делая себя свободным от обстоятельств, хотя бы от обстоятельств.

Справка: 

«Более 60 процентов всех зарегистрированных преступлений в России раскрываются по горячим следам. Главными критериями при этом становятся временной фактор и оперативная работа дежурных отделов милиции.  Опыт свидетельствует: если в течение первых 3-5 минут наряд прибыл на место совершения преступления, то вероятность его раскрытия порядка 80 процентов, по убийствам до 90. Если время, затраченное на прибытие на место совершения преступления увеличивается до 10 минут, процент раскрытия преступления - 30-35 процентов. Если потерпевший обращается в милицию в течение 10 минут после происшествия, то вероятность раскрытия преступления составляет более 70 процентов, а если через 30 минут – то менее 20 процентов. Однако реально около 47 процентов сообщений о совершенных преступлениях в милицию поступают спустя час и 25 процентов – спустя сутки. По статистическим данным, при обращении в течение первых 10 минут вероятность раскрытия преступления - более 70%; от 10 до 30 минут - 50%; свыше 30 минут - до 25% и меньше»

Так вот кризисная волна – это преступник, а Вы это оперативник. О-п-е-р-а-т-и-в-н-и-к. 

( Специально медленно, может лучше воспримется? (
Общеструктурный эффект «Сороканожка».

Кризисные волны будут идти последовательно и каскадно, где одна кризисная волна будет передавать эстафету другой. Представьте себе сороканожку, которая преодолевает препятствие. Вот так и мир, будет переносить через кризисный барьер каждую свою отрасль поочереди: фондовый рынок, банки, государственные финансы, страхование, … И пока полная вычистка не состоится в этой конкретной отрасли, следующая отрасль будет терпеливо ждать своей очереди на очистку очередной кризисной волной. И что важно, что при этом будет происходить естественная диффузия отраслей. 
Эффект диффузии отраслей заключается в следующем: пока одна отрасль будет подвержена очистительной кризисной процедуре, её функции временно будет брать на себя другая отрасль экономики, тем самым компенсируя нагрузку на трансформируемую отрасль. Но надо понимать, что диффузия отраслей – дело временное, поэтому позиционировать свою компанию на широкий спектр товаров и услуг – не очень дальновидно, даже если в краткосрочной перспективе это дало отменный экономический эффект. 
В период сразу же после вычистки очередной отрасли – «нагружать» отрасль не нужно, она будет восстанавливаться медленно, но уверенно, причем свою силу эта отрасль будет набирать почти отвесно на последних стадиях своего восстановления. Поэтому ослабленную острасль надо «нагружать» постепенно и осмотрительно в части наращивания предельных значений нагрузок, но неуклонно и настойчиво. И здесь очень важно, чтобы отрасль не привыкла паразитировать на соседних отраслях – её надо нагружать постепенно, но неуклонно. Цель восстановленной отрасли – автономность и помощь другим, еще не очищенным кризисом отраслям.

Общеструктурный эффект «Беременность».

Это очень важный общеструктурный эффект. Эффект беременности – это когда миллионы лет эволюции спрессованы в девять месяцев беременности, необходимые для рождения здорового ребенка. Эмбрион в утробе матери проходит по всем фазам развития жизни на земле и к концу периода вынашивания приобретает свойства окончательного продукта эволюции к настоящему моменту времени. Так же и в обществе и в экономике. Всё предыдущее время спрессовывается в небольшие мгновения, из которых состоят этапы последовательного перезапуска отраслей и всего мирового хозяйства в целом. Например, среднее образование неуклонно и постоянно спрессовывается: то, что раньше изучали на первых курсах университета, теперь изучают в школе в последних классах. Алкоголизм молодеет. Раннее созревание и ранняя половая жизнь (что, кстати, не имеет обязательной обуславливающей связи и обязательной последовательности, если общество развито) уже реальность и неуклонно развивается. Очень раннее развитие способностей у детей – это уже факт нашей с Вами текущей реальности. Всё спрессовывается. Всё то-же самое, и с каждой отраслью экономики. После того, как очередная отрасль будет вычищена очередной кризисной волной, тут же начинается восстановительный процесс, который до момента, когда отрасль окончательно окрепнет, чем-то напоминает всю историю развития этой отрасли, только спрессованную и втиснутую в очень малый временной отрезок.
Вывод: за очень короткий срок каждая отрасль будет проходить все этапы своего исторического развития и, исходя из этого, все ранее наблюдавшиеся симптомы в укороченном виде будут сопровождать отрасль и в восстановительном периоде. А теперь конктретнее. Вернется бартер? Да, но ненадолго. Будет разгул организованной преступности? Да. Но ненадолго. Будет голод? Да, на некоторых территориях отдельных стран. Будут эпидемии? Да, будут. Эти кризисные волны уже имеют эпидемиологическую природу. Будет возврат к платежным суррогатам? Да, будет. Но ненадолго. Будет развал мирового хозяйства и пересмотр принципов свободной торговли? Да. Будет. «Чтобы родиться, надо умереть». Но ничего трагичного. Потери будут, но их можно избежать. А если можно, значит нужно. Нет причин страдать – надо целенаправленно и разумно работать.
Общеструктурный эффект «Лесенка вниз».
Каскад кризисных волн будет иметь характерную особенность по времени. Временное плечо каждой кризисной волны: активная, т.е. отчетливо контрастная фаза будет длиться 3-9 месяцев (иногда до полутора-двух лет, особенно в последних волнах кризиса). Вообще длительность волны будет увеличиваться от волны к волне. Т.е. временное плечо волн будут неуклонно увеличиваться от первой к последующим.
Цикл волны: а) удар-встряска; б) тянущийся хвост длящихся последствий, в) затухание разрушений; г) привыкание и стабилизация; д) некоторое улучшение ситуации; е) неприятное затишье с оптимистическими надеждами на улучшение; д) новый удар-встряска от следующей кризисной волны.

Итак, кризис будет каскадный (волнообразный), как нисходящая лестница. Каким бы ни был тяжелым спуск, лучше тяжело сходить вниз, чем со всего размаху ляпнуться с высоты. И еще, Вам скажет любой альпинист или турист, что восходить легче, чем спускаться. Вспомните себя в детстве: что легче залазить на дерево или слазить? 

Поэтому у каждого цикла (этапа) спуска будут три характерных фазы: 

а) предкризисные симптомы; 

б) кризисные симптомы и проявления в активной фазе; 

в) посткризисные симптомы. 

Представьте себе, что Вы спускаетесь по нисходящей лестнице с завязанными глазами.

А) Вы подняли ногу и занесли её над пустотой.

Б) Вы медленно и аккуратно опускаете ногу вниз до соприкосновения с твердой поверхностью. Глубину ступеньки вниз Вы ощупываете очень аккуратно, т.к. глубина заранее Вам не известна.

В) Вы, опробовав опору, уверенно переносите вес тяжести на эту ногу и переставляете вторую ногу.

Г) Вы очень аккуратно наощупь ищете край ступеньки (завершение стабильности), до момента соприкосновения с неопределенностью.

* Важный момент: количество ступенек заранее не известно, поэтому наступит момент, когда ступеней уже нет, но медленное ощупывание горизонтальной площадки пространства для шага всё еще будет сохраняться.

Вот этот нисходящий процесс будет совершаться с периодичностью одна ступенька в 6-15 месяцев.

Если Вы хотите узнать характер поведения мировой и национальной экономики в период перезагрузки, сделайте следующее. Завяжите себе глаза и попросите кого-то подвести Вас к лестнице без перил и боковых леерных ограничителей, с неизвестным количеством ступенек, одним маршем вниз, потом ровное плато неизвестной длины, потом лестничный марш наверх и пройдите по нему с закрытыми и завязанными глазами. Потом развяжите глаза и пройдите по нему с открытыми глазами и почувствуйте разницу.  Так вот этим мы с Вами и занимаемся – стремимся дать максимально приближенное описание того, что очень вероятно будет.
1.1.2.2. Симптомы кризиса в мире.

Далее идет 9 страниц подробного описания симптомов кризиса в мире – доступно только платным подписчикам.

1.1.2.3. Симптомы кризиса в стране.

Далее идет 13 страниц подробного описания симптомов кризиса в стране – доступно только платным подписчикам.

1.1.2.4. Симптомы кризиса в компании.

Далее идет 7 страниц подробного описания симптомов кризиса в компании – доступно только платным подписчикам.

1.1.2.5. Симптомы кризиса в жизни человека.

1.1.2.5.1. Предкризисные симптомы в жизни человека
Симптомы того, что очередная кризисная волна уже началась, но ещё не очевидно проявила себя:

· Подавленное состояние духа, апатия.

· Ощущение выпавшего из времени человека. Потеря ориентиров для деятельности. Как будто земля уходит из под ног.

· Навязчивые мысли. 

· Ощущение отупленности. Вроде бы всё просто, а понять не возможно.

· Крутые эмоциональные горки: эйфория потом страх, потом снова эйфория, потом снова страх.

· Довольно резкое нарастание неопределенности будущего. Как будто бы Вы вдруг утратили контроль над происходящим (Кстати, задайтесь на досуге вопросом: А Вы его хоть раз имели, этот контроль?)

· Ни с того, ни с сего, вдруг, резко обострившаяся застарелая болячка.

· Внутренний диалог вдруг срывается во внутренний скандал эго. Эго вдруг, ни с того, ни с сего, отказывается сотрудничать и запирается само в себе, обидившись на весь свет и на Вас конкретно.  Ваше эго на Вас обиделось и отказывается с Вами сотрудничать. 

Запомните, эго хороший слуга и плохой начальник. Эго подчиняется голосу разума, но претендует на всего человека целиком. Будьте аккуратны. Эго жадное без меры, и даже в случае аскезы именно эго от своей жадности ко всему доведет Вас до идеи презрения денег. Будьте аккуратны. Эго коварно, неумолимо и неутомимо. Эго нельзя победить. От него можно лишь отказаться и избавиться, заставив его работать на Вас. Это и называется путь торжества разума: профессионализм, результативность, богатство, успех. 
Заставьте эго работать на Вас, иначе оно заставит Вас работать на себя. Сила и агрессивность тут ни к чему, терпения, заботы, ласки и настойчивости – будет вполне достаточно. Отнеситесь к эго, как к самому себе, т.е. как к собственному ребенку – с терпением,  любовью и требовательностью. Отнеситесь к нему с любовью, и оно отнесется к Вам также, но не поворачивайтесь к нему спиной. Доверять эго нельзя, бессмысленно. Эго коварно. Эго вор, а от воровства спасает внимательность и регулярный контроль. 
Эго предатель, абсолютно безнаказанный, выкормленный и взлелеянный внутри каждого человека его же предатель. Но предатель – это не злейший враг. Предатель утонченнее и результаивнее открытого злейшего врага. Предатель умеет ждать и терпеть, но пощады предательство не знает. Враг может помиловать, предатель – никогда. Предательство жестокий палач. Жестокости доверять нельзя. Жестокий всегда рано или поздно предаст. Важное для каждого человека замечание: всякая пережитая или испытанная боль ещё не говорит от жестокости её источника. Вполне вероятно это просто жесткость. Дорожный асфальт жесткий, но не жестокий – не надо падать (, т.е. болеть «асфальтной болезнью».

1.1.2.5.2. Кризисные симптомы и проявления в жизни человека
Начнем с контроля.

Задача первая – Контроль всех узких мест. «Там где тонко, там и рвется». Самых незащищенных нужно защищать. Например, в холоде нужно закрыть шею, голову и края конечностей (стопы и кисти рук) – остальное само справится. Да, и еще принять форму младенца, собравшись в комочек. Кризис не время для бровады и деменстрации силы. Силы и деньги придется беречь, не растрачивая их попусту на второстепенные вещи. Главное это сейчас выявить и усилить (и лучше всего закрепить затренированными нужными рефлексами) все свои уязвимые места.
Задача вторая – Контроль в режиме «пожар». Проводить регулярное обучение в режиме гражданской обороны: для семьи, для компании, для города, в котором Вы живете. Чуть позже мы этого коснемся в методиках прогнозирования.
Теперь закупки. 

(это касается людей, работающих по найму, и людей, у которых более четверти совокупного месячного дохода уходит на питание семьи).
Составьте, пожалуйста, список всех тех продуктов, из которых состоит Ваш рацион питания и рацион питания Вашей семьи. Потом отметьте в них продукты, которые Вы любите и привыкли есть, но которые не производятся в Вашей стране в нужном Вам качестве. Далее, при каждом посещении супермаркета, начните покупать избыточное количество продуктов, которые Вы регулярно употребляете (которые не производятся в Вашей стране), и которые имеют срок хранения от двух до пяти лет. И аккуратно начинайте делать свои личные стратегические запасы. Запасы делайте из расчета на три ближайших года. Этого будет вполне достаточно. Закупки постарайтесь делать каждый раз, когда посещаете супермаркет. Пришли в супермаркет – купите чего-то лишнего про запас из продуктов не местного производства с длительным сроком хранения. Покупайте по чуть-чуть, но с высокой степенью разнообразия. Не покупайте ящиками и мешками. Все закупки нужно успеть сделать до середины августа этого года. Не откладывайте. Осенью этого года может начаться очень серьезная кризисная волна, может быть даже две, с разницей в старте примерно, в два месяца. Одна «банковская» со сроком в один год. И вторая «валютная» со сроком в три-пять (может быть даже в семь) лет. Исходная точка старта, примерно, осень этого года.
Комментарий.

Никакого кинофильма-катастрофы с апокалиптическим сценарием не будет. Всё будет банально до скуки и противно до неприятного удивления. Всё будет наступать быстро и некстати неожиданно. К примеру, гиперинфляция – страна утром просыпается, а цены поднялись настолько, что большая часть населения сразу же очутилась за чертой бедности. Или другой вариант, вдруг ни с того, ни с сего в магистральной сети подачи электроэнергии, тепла, газа и воды давление падает до 0. Если Вы думаете, что это эпизод из фильма ужасов – это не так. В декабре 2008г. – январе 2009г. именно этот сценарий накрыл четыре страны Европы. Это было не долго, всего три недели и только по газу, но для того, чтобы вывести из строя и погубить, ранее работавшую систему – иногда и этого может быть вполне достаточно.

Важно.

Кризис принесет обострение всех психических заболеваний, отклонений и девиаций. В каждой стране прокатится череда грабежей, изнасилований, убийств на бытовой почве, воровства, мародерства и актов необъяснимого насилия. И что интересно, что большая часть людей, которые это совершат, будут в быту вполне нормальными людьми, но вдруг в какой-то момент «съехавшими с рельс». Это будут спонтанные выбросы неконтролируемого поведения. В обществе такие всплески очень быстро возникают и очень быстро стухают. Обратите внимание на своих стариков и детей – они самые незащищенные. Некогда мирная улица или район могут в одночасье на некоторое время превратиться в очаг насилия, а потом снова стать оплотом покоя и стабильности.

Закон улицы гласит: Не провоцируйте и не подставляйтесь.

Здесь нужно пояснение того, как это работает. Мой друг по профессии водолаз и после окончания службы в армии, ещё учась в Университете, он работал водолазом спасателем около двух лет, пока он учился на стационаре. Так он рассказывал, что к смертям взрослых людей привыкаешь легко, это в 99% случаев или ошибки, или алкоголь, или переоценка собственных сил, бравада и лихачество, или всё вместе взятое. А к детским смертям привыкнуть трудно: они не пьяны, не лезли на глубину, не умея плавать, да и вели себя вполне нормально, но всё же погибли. И у него сложилась устойчивое ощущение, что гибли детки, у которых были какие-то проблемы в семьях (иногда латентные проблемы). 

Так вот к чему это всё. Если положено умереть, смерть всё равно кого-то заберет, и заберет самого уязвимого в этот данный момент. Кто самый уязвимый в данный момент на пляже, тот и утонет – смерти ведь всё равно, она просто план выполняет. Кстати, тогда же с ним работал один его коллега по работе тоже водолаз, у которого было животное чутье на гибель. За одну две минуты до утопления он выходил на кренолин дебаркадера и начинал пристально смотреть в сторону того пляжа, на котором скоро произойдет утопление, потом он орал на всех благим матом, дежурная смена, зная его такую характерную особенность, тут же прыгала в катер и по тревоге «выставлялась» в сектор того пляжа. Так вот иногда успевали или недопустить или спасти (это называется «выхватить» до 5 минут, пока клетки мозга отмирать не начали).

В стаде антилоп погибает только самая последняя бегущая, та, которую львица отбить от стада смогла и загнала. 

Всё, то же самое и с автоугонами. Если есть заказ на определенную марку машины, то на «патрулирование» выходит три-пять экипажей одновременно и «пасут» несколько потенциальных клиентов одновременно, а потом решают уже кого «ломить». Так вот «ломят» ту, с которой возни меньше всего. И только. Угоняют не конкретную, а ту, которую взять легче и с которой мороки меньше. 

Хотя правда бывает и «заказ» на совершенно конкретную машину. Если это так – шансов нет. Зададутся целью угнать – угонят. Шансов нет. Профессионализм – это прямая проекция степени уважения. Если заказ – шансов нет. Сдаваться не стоит, биться нужно до последнего патрона, но шансов очень мало.
Но. В обыденной, в обычной жизни идет процесс случайного распределения по пути наименьшего сопротивления. Потребность ищет брешь, для собственного воплощения. И рано или поздно обязательно находит. Т.е. внезапно актуализировавшаяся и обострившаяся психическая аномалия вдруг из нормального человека в один момент делает угрозу обществу и тогда такой человек нападет на того, кто слабее его и уязвимее всех остальных в данный момент и в данном месте. 
Просьба, пока ещё всё нормально, организуйте пассивные меры безопасности вокруг своих близких и тех, кто Вам дорог. Сейчас это можно сделать размеренно и без суеты. В этом смысле и бронированная дверь, и системы видеонаблюдения, и «закрыть» периметр, и …, и …, и необходимые навыки осторожности и разумной недоверчивости – есть абсолютное и безусловное благо для стариков и детей. К каждому охрану не приставишь. Старикам и детям нужны навыки, свои навыки, сейчас нужны, потом будет поздно. Старикам и детям нужны безусловные навыки, доведенные до рефлексов, остальное в ситуации опасности за них сделает их инстинкт самосохранения совместно со страхом, который выбросит нужную порцию адреналина в кровь и моментально организует необходимый мышечный тонус, чтобы действовать по ситуации. И даст бог, чтобы эти навыки никогда Вам и Вашим близким не пригодились. 

А пока, если они открыли незнакомому дверь – бейте в лоб, физически бейте в лоб, сразу. За лобными долями у человека лежат отделы мозга, отвечающие за его устемленность. Слов не надо, бейте в лоб, даже если это Ваша престарелая мать, она тоже млекопитающее (у неё есть молочные железы) и она тоже хищник (у неё во рту есть клыки), и значит, может и способна обучаться от боли, коли слов не понимает. Это спасет ей жизнь, в случае чего. И еще одно напоминание, если Вами не довольны, значит Вы правы. Это касается Вашей требовательности к ним.
В настоящее время те спонтанные выбросы агрессии, которые уже привели к гибели людей в небольших городках и внешне нормальных семьях в США и в Германии – это только начало. Это так тенденция пробует себя, прощупывает слабые места и готовится к выходу на мировую сцену. Будьте аккуратны. На каждой территории земли всплески будут острыми, но к счастью не продолжительными.
Главное правило: не подставляться и не нарываться. 
Кратковременно перейдем на «ты» для доходчивости. 
Особенно это касается детей. Посадить их рядом и нижеследующий абзац зачитать им вслух.

Вечером в одиночку не ходить. Если Тебя начали атаковать – убегай и прячься или убегай в людное освещенное место и истошно ори «пожар». Некуда бежать и прятаться – поворачивайся лицом и бей первым. Но достигнув первого же положительного результата – снова убегай. Всегда позиционно защищай спину, а в физическом контакте голову и сразу становись в боевую стойку. Сразу. Не можешь победить – выбивай нападающему глаза или бей в горло. Бей всем, чем попало. Разбей ногой оконное стекло и возьми стекло в руку. Гвоздь. Палку. Камень. Бутылку. Бей, чем попало. Бей, чтобы травмировать, сильно травмировать, если понадобиться навсегда. Если тебя схватили: выдерайся, царапайся, кусайся, и лезь в сторону шеи и глаз. Главное отбиться, чтобы убежать. Потом бери отца или офицера полиции и уничтожай нападавшего. Нападавшего нужно уничтожить, поймав и обезвредив. Его дальнейшую судьбу пусть определяет суд.
У детей, с нападающими на них взрослыми, силы неравные и значительно меньше шансов, именно поэтому бить нужно, чтобы максимально травмировать, чтобы выиграть время и убежать. И разрешите своим детям потерять их школный портфель. Научите их выбрасывать их школьный портфель сразу же в момент атаки. Закрыться от удара и тут же отбросить портфель в сторону. У Вашего ребенка со школьной сумкой в руках, убежать от взрослого, шансов нет. Нападающий хоть не профессиональный террорист, но всё же взрослый. Научите этому детей. Объяснить мало, надо научить, затренировать до уровня навыка, до автоматизма. Вывозите в лес и тренируйте. Потом привозите в город и снова тренируйте. Потом вывозите в деревню и снова тренируйте. 
Схема проста: оценка ситуации, выбор сценария поведения и моментальное начало действия. Не разговаривать – сразу действовать. Не добивайтесь от детей понимания – этого не нужно, добивайтесь от них молчаливого действия. Слова – ничто, поступки – всё. Этим навыкам нужно научить всех Ваших стариков и детей. Особенно девочек тинейджеров и мальчиков подростков, с неспортивной структурой тела. Остальных загнать в спортзал и пусть из них тренер толк сделает. Давно замечено, что единоборцы, борцы и боксеры на улице дерутся на 99% меньше. Факт. Может быть потому, что по ним и так всё видно и приставать к ним, ну, мягко говоря, сложнее, чем к остальным прохожим? Как думаете? А может от них выучкой, мужеством и отвагой пахнет?

И дай нам бог, чтобы это не пригодилось. Надеемся на лучшее, но готовимся к худшему.

Реально неспокойных времен для детей и стариков на Вашей территории может быть не более одной-двух недель за весь период кризиса. В некоторых странах чуть больше, от месяца до полугода. А теперь к деталям. На улице реальный физический контакт длится всего четыре секунды, остальное это маневры и всякие разговоры. Если люди подготовленные, то взаимодействие в контакте удлиняется и длится около двадцати-тридцати секунд, а если люди профессионалы, то и того дольше, до двух-трех минут. И что, ради четырех секунд отдать три месяца регулярной подготовки? Да. Если Вы не хотите иметь на всю оставшуюся жизнь эмоционально травмированного ребенка, а потом взрослого человека, который воспитает Вам Ваших внуков.
Всё, то же самое и лично с Вами. Что ради избегания одного мгновения инфаркта или инсульта надо в зрелом возрасте умеренно и правильно питаться, регулярно проходить диагностику и посещать спортивный зал? Да. Надо, если не хотите в один прекрасный момент остаться калекой и инвалидом в одночасье и на всю оставшуюся жизнь. И что питание, диагностика и физкультура делают невозможными эти недуги? Нет. Но в разы уменьшают риск, особенно при генетической или природной предрасположенности. Кстати, ради интереса, а ведь и инфаркт, и инсульт тоже ведь каскадные болезни с вектором в один конец. Но разница в том, что болезнь нашла свою брешь, одну брешь, т.е. один вектор для атаки на человека и упрямо бьёт в одну и ту же точку, пока не добьёт окончательно или от каскада последовательных инфарктов, или от каскада последовательных инсультов. А нынешний кризис, который мы напоминаем, на самом деле является масштабной структурной перезагрузкой, не ставит себе за цель, во что бы то ни стало, добить своего подопечного. Кризис будет каскадно перезагружать отдельные отрасли последовательно (о последовательности позже). Т.е. кризис не будет бить в одну точку, он всякий раз от волны к волне будет изменять вектор, точку приложения и сценарий протекания. Надо быть бдительней.

Теперь по поводу тех, кто угодил под кризисную волну. Очень важное замечание: у людей, которых потрепала волна, резко снижается способность критично воспринимать окружающий мир: «обжегшись на молоке, на воду дует». Спрашивать мнение, делиться впечатлениями и расспрашивать о дальнейших планах у таких людей – означает ещё больше усилить негативные последствия прошедшей волны. В отношении всех остальных окружающих: «каждый мнит себя стратегом, видя бой со стороны» Ш.Руставели. 

Давайте в этом разберемся. Прдеставьте себе похороны. У кого-то в семье случилось горе и вдруг, окружающие и родственники начинают собираться в таком доме. Чего бы вдруг? Горе, как и счастье – это состояние души и это заразительно воздушно-капельным путем, посидел рядом и всё, привет, уже заразился. Так какой же тогда смысл намеренно и по доброй воле лезть в инфицированный дом? Оказывается надо. Чтобы выжила популяция. Так природе нужно. Традиции народа – это правильно.
Итак, родственники и близкие начинают приходить в дом усопшего. На самом деле, своим присутствием они резко ухудшают положение дел, потому что действуют крайне не профессионально с точки зрения факта произошедшего события. Но. Но это очень даже хорошо. В этом непрофессионализме природой спрятан очень важный механизм. Все знают, что после похорон, люди утратившие своего близкого человека остаются один на один сами с собой и своими переживаниями. Так вот именно поэтому и нужно, что бы в период случившегося горя, сразу пришло много людей. Для чего? 

а) Своим присутствием и тупой жалостью они провоцируют резкий рост боли и переживаний, чем ускоряют процесс осознания. Приходя в дом усопшего, родственники и коллеги своими «неумелыми» действиями на самом деле делают очень даже полезную вещь, они доводят ощущение горя до гротеска общественного ритуала и тем самым вскрывают внутренний нарыв. Это как согревание для нарыва – ускорение процесса спонтанного избавления. 

б) Своим присутствием они перефокусируют внимание людей, постигших горе, на себя, чем отвлекают их от горестных мыслей и самокопания, что, то же очень хорошо. 

в) Помогают избавиться от вещей, оставшихся от усопшего: деньги, ценности, книги, …, чем снижают стенания совести на предмет якобы быстрого забывания об усопшем. Память не уйдет, не беспокойтесь, «тело помнит», а вот от вещей, напоминающих о его присутствии, действительно надо избавиться, в тот период, который предусмотрен традициями Вашего народа (чаще после сорока дней). 

И тут ещё важный момент, вот этот процесс вывода человека из эмоционального ступора должен иметь катализирующий стимул. Раньше при церквях даже должность такая была – плакальщицы. В их обязанность входило причетания и плакание на похоронах. В народе говорят: «Ты поплачь, тебе легче станет» - так чтобы поплакать, нужно чтобы прорвало, а если носить в себе, то это может в хроническую форму подавленности перерасти, в процессе вытеснения болезненного переживания. Вот для этого плакальщицы и нужны были, чтобы породить цепную реакцию, избавлящую близких усопшего от боли утраты. 

Тоже самое и с детьми. Чтобы спровоцировать избавление от продуктов жизнедеятельности, иногда, детям, сидящим на горшке, надо покряхтеть, чтобы они быстрее опустошили свой кишечник.

Так вот, точно также и люди, пережившие кризисную волну, они в первое время не могут адекватно воспринимать реальность. В их проекции эта реальность сильно деформирована фактом пережитых потерь, боли и утраты иллюзий. В такой период люди дезориентированы, апатичны и погружены в себя. Их не надо спрашивать, ими надо управлять.

К примеру, человек попал в аварию и не сильно пострадал, ни он, ни его машина. Вы приезжаете, пересаживаете его из-за руля и отгоняете его машину либо в гараж, либо сразу в сервис. А он пусть сидит рядом, и молча наблюдает за происходящим. А вот когда он основательно придет в себя от разрушающего его адреналиновой атаки, вот тогда можете отдавать ему его машину, и дальше пусть ведет машину сам. Лучше всего пусть это сделает не раньше следующего дня. Кстати, адреналин очень хорошо распадается либо под действием мышечной активности (психический стресс вышибается мышечным – в спортзал и до исступления пахать), или под действием алкоголя. Простые успокоительные лекарства лишь сделают его заторможенным. Адреналин выбивается из крови любым видом активности или алкогольной блокадой.
Вывод: желаете помочь? Распоряжайтесь и приказывайте, но в очень дружелюбной и этичной манере. Люди, пережившие стресс от кризисной волны, первое время, чем-то очень напоминают растерявшихся детей: резкое кратковременное снижение интеллекта и концентрации внимания. Растормаживание и возврат к функциональности наступает не сразу, не одномоментно – наберитесь терпения.

1.1.2.5.3. Посткризисные симптомы в жизни человека
Допустим, что под действие очередной кризисной волны угодили близкие Вашему сердцу люди. Припомните, пожалуйста, общеструктурный эффект «Скорость реакции», мы его выше уже рассматривали, почти в самом начале. (Подсказка: см.выше). 

И всё же повторим из вышенаписанного несколько фрагментов, чтобы освежить это у себя в памяти.

Ведь 95% всё равно этого не сделало, т.е. к началу текста не вернулись (, ох уж эта человеческая лень даже в преддверии кризисных волн (произносится со старческим кряхтением, с трагизмом и глубокой печалью в голосе ( Ох-ох-ох, во-о-от в наше время … и вода была мокрее)
(все повторенные участки текста, для удобства не спутывания, специально выделены курсивом)

В период наводнения от цунами в Тихоокеанском регионе – из диких племен, живущих на островах, не погиб ни один человек. Когда у них стали узнавать, как они этого достигли, они ответили: «Шаман сказал, что надо уходить в горы. А вождь день поразмышлял, и к утру дал команду это сделать, мы сразу же встали, собрали пожитки, еду, скот, забрали стариков и детей и ушли в горы. А через две недели вернулись на свою землю в свои хижины» 

Ну, и кто из нас дикари? Мы или они?

Представьте себе, что очередной виток развития кризиса, это преступление. Так вот вероятность раскрытия преступления обвально убывает сначала после первого часа, далее после первых четырех часов, далее после суток, далее после первой недели, далее процесс пошел на самотек и мы получаем «глухарь». 

Итак, время реакции на очередную кризисную волну и Ваша успешность.

	Время реакции
	1 сек.
	1 минута
	10 минут
	1 час
	4 часа
	1 день
	1 неделя
	1 месяц
	1 квартал

	Результат
	100% +
	95%
	85%
	70%
	55%
	25%
	3%
	1%
	0,1%


Так вот кризисная волна – это преступник, а Вы это оперативник. О-п-е-р-а-т-и-в-н-и-к. 

( Специально медленно, может лучше воспримется? (
А теперь приступим.
Первая секунда = потерь ещё нет.
Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны на первой секунде.

· Позвонить им немедленно, как только получили информацию о событии.

· Люди находятся ещё не в заторможенном состоянии и с ними ещё можно успеть адекватно пообщаться. 

· Из первых уст снять всю картину происшедшего. Заставьте их пересказать присшедшее с ними три-семь раз (как на допросе), потому что будут всякий раз всплывать всё новые подробности. Заостряйте внимание на интересующих Вас мелочах и деталях, задавая вопросы. 
· Дайте пострадавшим выговориться вволю. Если надо пусть проявляют обуревающие их эмоции. Ругаются. Плачут. Негодуют. Кричат. Даже орут на Вас. Всё, что угодно. Этот эмциональный выплеск важен.
Первая минута = 5% от общего возможного объема потерь

Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны на первой минуте.

· Стабилизация пострадавших от кризисной волны любыми доступными Вам путями. Любыми средствами стабилизировать состояние пострадавших от кризисной волны.
· Не давать денег пострадавшим в руки, а давать деньги вторгающимся в эти семьи, или предприятия, или отрасли структурным проектным менеджерам и локальным профессионалам.
Первый час = 30% от общего возможного объема потерь.

Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны в первый час.

· Эвакуация. Максимально быстро переместить людей в пространстве из области кризисных проявлений (с места произошедших событий) в область, которую пострадавшие считают для себя безопасной и главное уютной. Пусть сами решают, куда их везти. Вы – это только транспортная компания по перемещению их тел в пространстве.
· Резко нужно снять ощущение давления с человека, что мол, мир на него давит. Это ощущение давления и нужно снять процедурой эвакуации.
· Не разговаривайте с людьми умно. Не разговаривайте с людьми на жаргоне. Говорите просто и доступно. Короткими, простыми, односложными предложениями. Изъясняйтесь с ними без словесных кружев и рюшечек, чтобы куртуазность и эстетика общения, не была нарушена неуместным чесом, базаром или феней. Типа, «милостивый государь, а не пошли ли бы Вы в –опу».Чем проще, тем лучше. Например, «не надо» - и всё. Проще, проще, и ещё раз проще. Коротко, просто, доступно.
· Кстати, если надо применяйте рисование всяческих схем и активную жестикуляцию. Это помогает. Дело в том, что речевой центр в этот период перегружен и «файлы не доступны». Любое восприятие, т.е. ввод речи вовнутрь, а также и вывод речи наружу – временно могут быть затруднены. Ощущение от мыслительной нагрузки такое, что как будто бы мозг кипит.
· Второй раз напоминаем – Не давать в руки денег пострадавшим, а давать деньги вторгающимся в эти семьи, или предприятия, или отрасли структурным проектным менеджерам и локальным профессионалам.
Первый день = 75% от общего возможного объема потерь

Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны в первый день.

· Доведите простоту взаимодействия до примитива, до уровня детсадовского возраста. Общайтесь как с ребенком, но не сюсюкайте. Для примера, если Вы хоть раз дистантно подписывали банковские документы, то Вам на местах Вашей подписи в формулярах банковских документов заблаговременно, специально контрастными стикерами-стрелочками указывали место подписи. Как для примитивных людей? Да. Именно так и надо.

· В этот период будет происходить торможение реакции на все внешние раздражители. Функции восприятия, концентрации и памяти резко снижаются. 
· Важным моментом является убрать всё лишнее. Всё, затрудняющее движение к эффективности, должно быть устранено или оно будет сломлено и сметено с пути целесообразности и необходимости. Расчистка территории жизни от всего лишнего, от всех препятствий, от всего наносного. Для примера, у друга мы провели образцово-показательную зачистку и из небольшого пятикомнатного офиса, служба переезда вывезла два КАМАЗа офисного мусора. Мебель мы не трогали (. Ужас! После этого, воодушевленный полученным результатом, он это же провел у себя в доме, но уже самостоятельно. Результат: дети плакали день, жена ворчала неделю, теща с ним три месяца не разговаривала за весь выброшенный «скарб, нажитый непосильным трудом».
· Обязательно дисциплинированное соблюдение «диеты умеренности во всём»: в одежде, в быту, в еде, в контактах, в работе, в отдыхе. Во всём. Главным критерием, например, еды это сытость, энергетичность, и обязательное условие сохранение легкости. Чего бы такое поесть, что бы сохранить ощущение легкости внутри. Убрать, отсечь все телевизионные программы и весь внешний информационный контур, но оставить фильмы на его усмотрение, убрав эротику ( и ужасы (.
· Третий раз напоминаем – В руки денег пострадавшим не давать, а давать деньги вторгающимся в эти семьи, или предприятия, или отрасли структурным проектным менеджерам и локальным профессионалам.
Первая неделя = 95% от общего возможного объема потерь
Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны на первой неделе.

· Нанять посткризисного управляющего, для координации необходимых усилий. 
· Нанять управляющего нужно, ибо дело тут ещё вот в чём. Некоторые кризисные волны будут ударять не обязательно одномоментно. Некоторые из них будут в активной фазе пребывать от недели и даже до месяца. Это не гроза на один час, а дальше всё светло и солнечно. Это может быть сезон тропических дождей с длительностью до месяца, а иногда и больше.

· Резко и без церемоний удаляйте всех зевак и всех досужих советчиков. Отношение к ним примерно такое: «Пленных не брать. Кто сам ушел – спас себя. Кто не ушел - расстрел на месте, по законам военного времени. Одного, двоих уничтожьте прямо на месте, а остальные сами разбегутся, унося с собой свои советы». Дело в том, что в первую неделю пострадавший человек очень уязвим, потому что он в этот период предельно чуток и сенсетивен. Раны в его душе ещё не затянулись, и инфицировать его извне в этот период проще простого. Вот для этого и существует, организованная Вами, намеренная изоляция его от общения с ненужными людьми, такое себе коммуникативно-реанимацинное отделение, организованное Вами. Сначала в его душе появится пленочка, затягивающая рану, потом ороговевшее покрытие, потом всё затянется защитной кожей, шрамами, рубцами и всякой другой келлоидной тканью, вплоть до образования мозоля. Вот тогда и можете его отпускать на волю, чтобы он уже сам выбирал, с кем он будет общаться, а с кем нет.
· Тоже самое и с финансами пострадавшего. Наложить жесткий запрет на все выплаты на сторону. Деньги впускать, но не выпускать. Все инвестиции заморозить и поставить в подвешенное состояние. С этого момента деньги вокруг потерпевшего движутся только с Вашего непосредственного согласия и только под Вашим непосредственным присмотром. Все деньги, до поры, до времени забрать себе и ни перед кем ни отчитываться по ним. По истечению трех месяцев и полному восстановлению потерпевшего всё до копейки вернуть назад, взяв себе 2% от всех спасенных именно в этот пероид и заработанных в этот же период денег. На будущее, в инвестиционные управляющие ни в коем случае не наниматься, даже если Вы сработали очень успешно и Вас так и подмывает поработать ещё. «Мавр сделал своё дело, Мавр должен удалиться». 

· Вступая в свои права, пострадавшего от кризисной волны в части восстанавливающейся его функциональности направляйте всегда по пути наименьшего сопротивления, от простого сложному, от часного к общему, от легкого к тяжелому. И не подпускайте к нему всяких пройдох и случайных людей, только проверенных и только надежных.
· Если с пострадавшими Вы составляете план – заставляйте их записывать всё намеченное и впоследствии попунктно его выполнять. Обязательность с Вашей стороны и дисциплина с их стороны – это запорука успеха. О регулярности и цикличности даже и говорить не стоит, это по умолчанию.
· Неприносящая доход собственность – это лишние заботы. Отягощенность и инертность – главные враги. Заставьте всё их активы работать на благо пострадавших людей. Пусть малый доход, но всё же доход. Не создающие долгов активы оставить, законсервировав. От всего отягощающего избавиться локализацией затрат, т.е. погружением в экономический анабиоз.
· Четветый раз напоминаем – Не давать денег пострадавшим в руки (спички детям – не игрушка (), а давать деньги только вторгающимся в эти семьи, или предприятия, или отрасли структурным проектным менеджерам и локальным профессионалам.
· Пострадавшим обязателен регулярный физический труд. Двигаться. Двигаться. Двигаться. Очень щадяще и осторожно наращивая нагрузки. Ничего не должно застаиваться. Всё должно двигаться. Растормошить и заставить двигаться, как если бы человек засыпал, замерзая от холода. Только в этот раз это форма психологического засыпания, т.е. погружение в преддепрессивное состояние. Проще не допустить, чем потом его оттуда выцарапывать и потом вытаскивать на свет божий. Вы пробовали когда-нибудь выцарапать рака-отшельника из его ракушки? Вот это примерно такое же, почти бесперспективное, занятие. Проще не допустить погружение в затормаживающее состояние психики, чем потом выгревать его на солнце (добротой, любовью, заботой и терпением), чтобы он сам оттуда вылез.
· Хвалить пострадавших за все самостоятельно приложенные усилия и особенно за настойчивость и старания. И вдвойне хвалить за полученные результаты. Но не давать возможности перенагружаться. Отдыхать им пока нужно больше, чем работать. Первое время говорить только о всём хорошем. О плохом просто умалчивать. Пока умалчивать.
Первый месяц = 97% от общего возможного объема потерь
Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны в первом месяце.

· Всё то же, что и в первую неделю, плюс

· Для воздействия на отдельные стороны жизни пострадавших нанять профильных специалистов. Всех пострадавших окружить сторонними людьми, предметными профессионалами по их профилирующей специализации. 
· Менее пострадавшие члены этой семьи должны взять на себя часть забот, ранее выполняемые пострадавшими, и в части дохода, и в части обязанностей, и в части надежности и безопасности всей семьи. Держаться всем вместе, помогая другу другу – это очень правильно. Доходы восстановятся, непременно. Нужно просто помочь пострадавшему «зализать раны» «отлежаться в берлоге» «собрать до кучи расхрыстанного и разбитого воина», накормить, напоить, дать отоспаться и снова отправить его в бой. Воин умирает с оружием в руках. Это правильно. Работать нужно до самой смерти. До тех пор, пока позволяет разум, тело и есть вкус к жизни. Работать нужно доколе жив.
· Менее пострадавшие члены этой семьи должны взять на себя заботу о более пострадавших. Забота о своих близких – это очень важно. Забота, проявленная со стороны близких – это очень важно. Своим собственным примером, своим спокойствием, покажите им, что, на самом деле, означает деятельная доброта, терпение, как таковое, терпеливое внимание, настойчивость и забота. Когда кто-то лишается своей работы или у него кризисная волна убивает его пока единственное предприятие – это больно, но это не трагедия и тем более не жизненное фиаско. Временные трудности испытывали все, даже самые успешные, люди на земле. «Без поражений нет побед, и равен счет удач и бед» К.Никольский
· Помните, у пострадавших от кризисной волны, может возникнуть удрученность, погруженность в свои мысли и даже иногда плаксивость. Ничего страшного, пусть плачет, зато меньше писать будет (не в смысле создания литературного произведения, а в смысле посещения уборной «по-маленькому»).
· Хвалить за всяческие проявления самостоятельности. Отдыхать и работать пострадавшим уже нужно примерно поровну. Не торопите их в части достижения результата и перехода на полную автономию. Всё придет в своё время. Восстановление смещено во времени к последним фазам срока. Т.е. восстановительные силы включаются лавинообразно в середине срока между первым и третьим месяцем после удара кризисной волны.

· На себя возьмите только координацию с ранее нанятым координатором.

Первый квартал = 99% от общего возможного объема потерь
Что предпринять по отношению к близким сердцу людям сразу же после кризисной волны в первом послекризисном квартале.

· Всё то же, что и в первый месяц, плюс

· На недельку, другую на отдых в лес, к озеру, на речку, но в своей стране.

· Беседа. Беседа. Беседа. Будут происходить резкие перепады настроения. Будьте к этому готовы. Разговаривать нужно и на отвлеченные темы и на целевые. Разговаривать обо всём и по чуть-чуть. Обязательно регулярное периодическое общение на сложные темы.
· Хвалить за любое проявление их полной автономизации и независимости от Вас. Им работать уже нужно больше, чем отдыхать.

· Сразу же начинать готовится к следующей волне кризиса. Каждая кризисная волна это всегда неожиданно. Это всегда врасплох. Именно поэтому растерянность и связанная с ней последующая пассивность губит эффективнее всего.
· Хвосты предыдущей кризисной волны в виде «поведенческих шрамов» в поведении пострадавших от кризисной волны будут считываться и через год и через два – «тело помнит», но значительного влияния уже не будет.

А если под кризисную волну угодили Вы сами? Ничего страшного. Не паниковать. То, что произошло, уже произошло. То, что есть – уже есть, и так и должно было быть (коли так по факту уже есть). И причин у всего происшедшего превеликое множество, а источник всего один. Тот источник, откуда Вы, я, все люди на земле и весь мир родом. И виноват во всем бог (, коли разрешил этому случиться лично с Вами (.

Поэтому приоритеты для себя лично:

1. Неумолимое стремление достичь желаемого результата и выдраться из позиции потерпевшего;
2. Активное отношение к жизни. Активное не обязательно деятельное. Иногда надо просто наблюдать. А иногда нанимать профильных исполнителей;
3. Разностороннесть жизненных интересов и ничего слишком.
«На победителе и раны лучше заживают»
Рекомендация.

Самая лучшая инвестиция в период после каждой кризисной волны:

1. Профессионализм, ведущий к росту заказов.

2. Эффективность и рентабельности Вашей деятельности. Скорость и точность выполнения клиентских заказов.
3. Образование, ведущее к росту профессионализма. Результативно предметное знание. Ничего, что интересно, только то, что полезно. Но, правда, иногда интерес как раз и отвечает за то, что пока ещё не очевидно полезно (.
4. Дом, надежный и автономный: вода, питание, тепло, безопасность. (для некоторых территорий мира этот пункт будет очень актуальным)

5. Земля, корова, козы, овцы, свиньи, птица, сад, огород, теплица. (для некоторых народов мира этот пункт будет очень актуальным)

6. Дети, семья.

7. Родина.

Хотя, Вы знаете, эта матрица приоритетов и в спокойные времена точно также эффективна, а не только в кризисные.
1.1.2.6. Заключение.

И снова, и снова, и снова, дно, плато падения мы нащупаем, когда тенденция замедления экономики остановится на довольно длительный период год-полтора и появятся очертания нового мирового порядка, завершатся конфликты, в т.ч. и вооруженные и возникнет ощущение и готовность к новым кризисным волнам. Вот как только у нас возникнет устойчивый навык борьбы с кризисными волнами, вот тут же, по закону зловредности, кризис выдохнется и иссякнет.

И снова, и снова, и снова, расслабляться не стоит, даже если тенденция к восстановлению сохранится более шести месяцев – это ещё не срок, свидетельствующий о начале восстановления, есть ещё много специфических условий, которые укажут на готовность мировой экономики к воостановлению. Поэтому никакой эйфории, «иногда Вас веселят, чтобы вырвать Ваши золотые зубы» (фильм Гая Ричи «Револьвер»). Не доверяйте малым улучшениям, этот кризис довольно коварная штука. Впрочем, в этом нам еще предстоит убедиться.

И снова про деньги. Бесплатно – только на тот свет, так как это уже не Ваши долги и не Ваши заботы. За всё, что существует на земле, надо платить. Из кризсных волн бесплатно не выбраться, придется платить деньгами, временем, трудом. Без оплаты работы локальных специалистов не обойтись. Начните создавать фонд непредвиденных расходов, иначе пересмотром бюджета Вы будете заниматься чаще, чем упреждением последствий от очередных волн кризиса. Лучше меньше заработать, чем больше потерять.

 «Неумение сказать «нет» приводит к такому количеству детей, друзей и сослуживцев, 

что только врач может освободить либо тебя, либо их». 

М.М.Жванецкий

«Три поросенка»

Вспомните, пожалуйста, сюжет сказки про трех поросят. 

Один из них построил дом из соломы, и остальное летнее время гулял себе вволю. Второй построил дом из хвороста, и сумел неплохо провести даже осень и первые заморозки, а третий всё лето и осень вкалывал без устали строя себе каменный дом. Он строил свой дом с маниакальным упорством, даже тогда, когда а) ещё ничего не предвещало беды, и б) над ним посмеивались его два родных брата. Но он что-то знал. Его интуиция ему говорила, что надо строить каменный дом, а весь социум называл его идиотом, причем устами его же референтной группы, с которой его связывает не только совместный опыт социализации, но и узы кровного родства. Но сначала наступила осень, а потом и зима пришла. И вот тогда, когда голод обострил все процессы, отменив все договоренности, появился волк. Волк просто хотел есть, ничего личного у него к поросятам не было. Волк – это кризисные проявления, каскадные кризисные волны. 

Мораль. Так вот чему стоит поучиться у третьего поросенка. А) Он пустил к себе в дом тех, кто над ним посмеивался ранее. Хоть и глупые, но всё же братья. И в этом нет прощения – это надо понимать. Б) Пустил он их к себе не из жалости, а для того, чтобы свой каменный дом удерживать от остервенелых атак волка (кризисных волн). Втроем оборону держать надежнее и вернее. 
На этом сказка заканчивается. Для детей сказка заканчивается на этом месте, а для взрослых продолжается. Как только нападения волка (кризисные волны) был преодолены и снова начал воцаряться мир – вот тут, третьему поросенку нужно быть мудрым и последовательным, и выгнать взашей на улицу обоих своих братьев, иначе вариант иждивения ему обеспечен до конца его жизни.

А теперь заглянем в немного в Ваше будущее. Представьте себе, что кризисные волны первых трех лет и социально-конфликтные волны (гуманитарно и военно конфликтные) следующих за ними четырех лет – завершились и Ваша страна, Ваш бизнес, и Ваша семья не пострадали вовсе или постадали незначительно. Это говорит о том, что Вы и есть этот третий самый дальновидный и мудрый поросенок.

А теперь:

А) Касательно Вашей страны: если Вы помогли какой-то стране на уровне континента или мира преодолеть кризисные волны, привяжите навсегда её к себе в качестве малой колонии, но не давайте ей на себе паразитировать (продолжая кредитовать и субсидировать), как это было в периоды кризисных обострений. Нужно обязательно выгнать восвояси страну, которой Вы помогали эти семь лет, заставив платить себе, на многие десятилетия вперед. Учить нерадивых и недальновидных правителей таких государств нужно деньгами, трудом и указанием им (за их недальновидность) на им подобающее место в Вашей иерархии.

Б) Касательно Вашей компании: если Вы помогли какой-то компании преодолеть кризисные волны, заберите себе весь контрольный пакет акций и тут же незамедлительно поменяйте весь топ-менеджмент, приведший компанию в эту кризисную ситуацию, а остальных владельцев сделайте миноритариями без права голосования (без права участия в принятии решения), но с правом совещательного голоса. После окончания кризисных волн, дооцените компанию и избавьтесь от неё, продав её как можно дороже. Продайте её подороже и для себя и для своих миноритариев – причем это лучшая забота о них. Пусть начинают заново, чтобы поняли, что жизнь это не черновик, а клиенты не тренажер. 

Маленькая ремарка: жизнь это не черновик, а клиенты не тренажер. Жизнь – это не черновик, время на переписывание не предусмотрено. Человек существо ошибочное, по определению. Безошибочных людей не бывает, а вот не пробующих и не стремящихся, завистливых и ленивых очень много. Прощен прощающий. Прощен прощающий себе. Прощен прощающий себе сам. Вот с этого начинается восхождение. Если Вы простите себе свой успех и своё богатство, то и другие, последовав Вашему примеру, тоже простят Вам Ваше величие, Вашу влиятельность, Вашу результативность и Ваш успех. Всё начинается с себя. 

Впрочем, там же и заканчивается (. А может и не существовало никогда никого кроме Вас? ( В этом надо разобраться!

В) Касательно Вашей семьи: если Вы помогли своим родственникам преодолеть кризисные волны, простите им все долги, все до единого, и избавьтесь от нерадивых и глупых родственников, выгоните их на улицу, чтобы они не могли даже на Ваше внимание и время претендовать. Обнищавшие духом и умом, еще до кризиса, должны вернуться назад к тому, с чего они начинали и сами начать уже со своим собственным маниакальным упорством строить свой, именной свой, каменный дом, по крупицам выбираясь из собственной духовной и экономической нищеты. Они спасали себя, когда вместе с Вами спасали Ваш дом от натиска кризисных волн, а теперь наступли Ваш черед, теперь Вы спасите себя, но уже от них, выгнав их на улицу, но уже в мирное время. 
Если у них ума нет (а об этом например на уровне государства свидетельствуют неопровержимые факты стойкости их экономических, промышленных, культурых, образовательных и финансовых домов) – пусть начинают с нуля. Таков закон: стратил – отправляйся на исходную. И доколе? До тех пор, пока не сдашь экзамен на зрелость быть свободным и осознанно ограничивать себя нормой, и брать отвественность за собственную жизнь и собственные поступки и их результаты, не страшась ошибок и порицания. До тех пор, пока не сдашь экзамен на зрелость и не решишь все задачи этого уровня сложности. Это как в детской игре – пока уровень не пройдешь, на следующий тебя игра не пускает. Ну, что же здесь детского? Так построен и суфизм (пострелигиозное течение ислама, если удобно, зарелигиозное течение ислама) и дзен-буддизм (пострелигиозное течение буддизма). Пока экзамен этого уровня не сдал, на следующий уровень тебя не ведут. И доколе? Доколе экзамен не сдашь. Хоть всю оставшуюся жизнь можешь претендовать и стоять у врат мудрости. Всю жизнь начинающим быть не возбраняется. Только вредно это. Факт.

Жизнь «всю жизнь начинающих» выглядит примерно так: «Жить хочется лучше, но чтоб для этого работать или не дай бог что-то менять в своей жизни – ну, уж нет, лучше пусть всё остается так, как есть. Либо пусть придут и всё сами дадут, либо ничего не надо, а напрягаться и упираться – велика честь!». Оставьте в покое нищих духом и умом. Их жизнь – это их сознательный выбор.
Держитесь от таких людей подальше. Умственная и духовная нищета – как туберкулез, чума, холера и ветрянка передаются воздушно-капельным путем. Умственная и духовная нищета – это психический вирус, а вирусам нет границ, любой человек для них лишь плодородная почва. Рядом с таким человеком постоял и привет.

Итак, допустим, первые семь самых трансформационно заметных лет завершились – поздравляем. 

А) Если Вы выжили и Вас кризис не сильно потрепал – это значит, что у Вас хорошая реакция и Вы открыты миру (откликаетесь на боль и удовольствие – это говорит, что Вы чувствительны, но пока ещё не делаете правильных выводов)

Б) Если в период первых семи кризисных лет Вы заработали – это говорит о том, что Вы умны.

В) Если Вы сохранили себя, преумножили капитал и помогли другим – это говорит о том, что Вы мудры.

Но расслабляться рано. За первые семь лет кризисные волны утратят отчетливость и перейдут в область неочевидных трансформационных изменений. Трансформация ещё не завершилась – она будет ещё длиться не один год, вот только отчетливо заметной она быть перестанет. На бытовом уровне всё успокоится и утрясется. А в остальном всё будет только нарастать, будет внутренний разлом, но на бытовом и структурно-государственном уровне всё будет вполне удобоваримо.
Маленькое лирическое отступление:
Жизнь – это место, где можно ошибаться. Можно!!!
Вы не можете совершить греха и только потому, что Вы не всё знаете. Грех – он не в поступке, грех – он в замысле. Все ошибки сначала совершаются в головах и только потом, когда не хватает рассудительности, эти ошибки реализуются воочию, обретая свою воплощенную плоть (извините за тавтологию). Грех – это уныние, неприятие себя, игнорирование себя и других. Но, и даже в этом нет греха. Человек – это существо, которое не может не совершать ошибок, потому что он стремится и пробует, снова пробует, ошибается, корректирует свою деятельность и снова стремится. Жажда неутоленных желаний заставляет ошибаться, но без проб и ошибок нет достижений.
Пока есть желание – есть ошибки. Пока существуют желания – будут существовать ошибки. Всякая деятельность изначально несет в себе зерно ошибочности, т.е. огрубленности (до выявления отдельно общности и отдельно различий, т.е. обобщения до пявления правил, и с момента появления правил, выявления противоречащих и подтверждающих исключений), т.е. вероятности. Это и есть источник ошибок: «мир познаваем, но не познан». Пока существует вероятность – существует ошибка. Но это шанс. Потому что пока существует вероятность, существует веер возможных сценариев. Ошибка – это всегда шанс. Поэтому всякая деятельность изначально таит в себе шанс на успех и вероятность неудачи. Но Вы сможете – если, конечно захотите.
Безошибочных людей не существует. С богом всё то-же самое. Он всемогущий, но не безошибочный.

Не страшно споткнуться, намного страшнее остаться лежать. 
Упал? Вставай. Снова упал. Снова вставай. Так доколе? Доколе жив. Остальное тебя не касается.

Если пробовал (-а), но не получилось - не страшно. Будем пробовать еще, еще и еще. До тех пор пока не получится, до тех пор, пока получаться не будет. Будем думать, размышлять, рассуждать, менять подходы и снова пробовать. До тех пор, пока результат не получим. Устойчивый, стабильный, тиражируемый результат.
Но.

Но если не пробуешь, не стремишься - тогда война, где пленных не берут. Поймите, стадо баранов – оно не в плену, это просто такая форма существования. Баранов пасут, и они этого хотят.  Своей несвободой они платят за собстенную же безопасность. Вы, пожалуйста, определитесь: Вы лев или баран. И поступайте в соответствии с тем, как Вы ответили на этот вопрос. Баран – это всегда добровльное рабство. Но и льву безопасности тоже никто не гарантировал.
Уныние – это плохо, очень плохо. Хамство, в форме игнорирования, под маркой «ой, я не знал (-а)» «ой, я не понял (-а)», «ой, а я думал (-а)» - не проходит. Обмануть можно только себя.

Относиться к людям и поступать с ними нужно так, как бы ты хотел (-а), чтобы они поступили с Вами. Делайте с людьми то, что... и вот именно это они непременно сделают с Вами.

Вы можете устать, Вы можете разочароваться, но Вы не должны переставать пытаться. Не по своей воле Вы пришли в этот мир, не по своей воле и уйдете. Это не Ваша пьеса. Играйте свою роль вдохновенно, если претендуете на денежное возмещение и аплодисменты зрителей. «Но земле ей всё едино, апатиты и навоз» В.Высоцкий. А Вам едино? Вот то-то.
Пока Вы чувствуете боль – Вы живы. Пока Вы чувствуете удовольствие – Вам не всё равно, какую бы депрессию и апатию Вы не испытывали. В концлагере равнодушных не было, потому что боль не оставляет шанса равнодушию. Человека можно сломать и можно сломить, но равнодушным он не останется пока у него есть душа и пока у него есть тело, откликающееся на стимул боли и удовольствия.
Законы природы устроены так, что старого мир не помнит – это удивительно, но это факт. Информация сохраняется обо всех и обо всём. Но. Но мир старого не помнит, если ему настойчиво не напоминают повторением ошибок ( . Вывод: причинно-следственную связь можно оборвать, а это уже шанс. Ваш шанс. Из порочного круга можно выйти. Из него можно вырваться. И многим это удалось. Значит и Вы сможете – если захотите конечно.
Они ни чем не превосходили Вас. У них было тоже две руки, две ноги и одна голова.
Произошла ошибка – не страшно. Забыто. Проехали. Вам некогда отвлекаться. Идите дальше.

Недостичь результат - вот это проблема. А остальное устранимо.

Есть такой анекдот по этому поводу.

После смерти Альберт Эйнштейн попадает в чистилище и ему Апостол Петр говорит: «За Ваши заслуги, Всевышний разрешает Вам задать ему любой один вопрос». Заводит Эйнштейна к Всевышнему. Эйнштейн Всевышнему: «Всевышний, я положил жизнь на то, что бы узнать формулу Вселенной, но так и не узнал» «Такая малость? – удивился Всевышний – Это единственный вопрос? Что ж, ладно пусть будет по-твоему». И стал в воздухе писать формулу. Времени нет. Пространства нет. Писал долго. Очень долго. В конце концов, закончил и поворачиваясь произнёс: «Вот. Это формула Вселенной». Эйнштейн долго, очень долго смотрел на эту формулу, всматриваясь и проходясь от строки к строке и, в конце концов, когда закончил, произнес: «Всевышний! А у Вас здесь ошибка!» - указывая на небольшой участок формулы в середине текста. «Я знаю» - ответил Всевышний, тепло улыбнувшись.

Главная мысль: Не будет ошибок, не будет и развития. Не будет ошибок – не будет совершенствования, т.е. не будет перехода от хорошего к лучшему.

«О сколько нам открытий чудных
Готовит просвещенья дух
И опыт, сын ошибок трудных,
И гений, парадоксов друг,
И случай, бог изобретатель»
А.С.Пушкин
Обратите внимание, что в известной телепередаче намеренно была устранена именно последняя строфа стихотворения. 

( Какой-то не гений, вдруг решил гения подкорректировать. И этим самым взял да и усилил внимание именно к этой последней строчке. Сработал принцип фокусировки зеркального отображения: то, что более всего спрятать хотите, к тому внимание и привлекаете.
Тот же принцип и во взаимодействии со злом и во взаимодействии с добром. Не надо бороться со злом, борьба со злом это зло только усиливает, тренируя его и делая его гибче. То же самое и с добром, чем больше творите добра, тем больше рождается зла, - это происходит автоматически и только для того, чтобы мир сохранял равновесие. Таково действия принципа зеркальной фокусировки или дополнения до равновесного состояния.
Возращаясь к ошибкам. 

Верить нельзя никому. Автор этих строк может ошибиться в прогнозе. Вы можете даже верный прогноз неверно истолковать или неверно понять. Ошибка возможна. Даже в силу субъективной призмы восприятия каждого человека. Но. Но, глуп лишь тот, кто ошибок не исправляет, но дважды глуп тот, кто не пытается.

(а по поводу того, что верить нельзя никому – об этом чуть позже)

Еще раз замечание по поводу кризиса. 
Кризис – это грипп. Грипп – это девять дней постельного режима, хоть убейся, а девять дней вынь, да полож. И суть в следующем, чем раньше начнете профилактировать, тем меньше будет потерь. Вы и так, и так проболеете девять дней, но в одном случае в глубокую лежку, а в другом случае в безмедикаментозной и безтемпературной форме. Но самое главное из гриппа нужно выходить тщательно, постепенно и осторожно, ибо раннее прекращение постельного режима – грозит будущими осложнениями на печень, почки, зрение, слух, а также грозит возникновением хронических болезней. Сократить срок не возможно, это почти как беременность, но можно значительно облегчить протекание.

Данная работа не является прогностической – это важно. В том, что здесь описывается – нет прогноза. В описании мы касаемся лишь существующих фактов реальности, уже существующих. А вот прогноз Вам придется построить самим, свой прогноз: для своей страны, для своей компании, для себя лично. Беспокоиться пока не о чем, мы обеспечим Вас необходимыми методиками прогнозирования, но о них чуть позже. Время пока есть. По темпу мы успеваем. 

Рекомендация номер один.

Кризис высвободит большое количество времени, которым нужно будет разумно и рачительно распорядиться. Базовых варианта два: а) дополнительных доход, от новой перспективной деятельности; б) невысоко бюджетное хобби, позитивно влияющее на здоровье и настроение. Выбирайте то, что Вам больше нравится.
Для улыбки и по делу по поводу Вашего выбора:
Из президентов надо выбирать веселых.
Из веселых - умных.
Из умных - твердых.
Из твердых - порядочных.

Из писателей надо выбирать веселых.
Из веселых - талантливых.
Из талантливых - умных.
Из умных - кратких.

Из друзей надо выбирать веселых.
Из веселых - верных.
Из верных - умных.
Из умных - честных.
И долгоживущих.

Из жен надо выбирать веселых.
Из веселых - умных.
Из умных - нежных.
Из нежных - верных.
И терпеливых!
М.М.Жванецкий

А теперь, давайте терминологически раскроем совершенно гениальный текст безумно талантливого человека. И в этом, не в пример ему, мы не будем кратки (, но станем последовательно и настойчиво методичны. 
· Веселый – означает пассивно доброжелательный, это проекция по-детски, непосредственного восприятия и мудрого отношения. 
· Умный – означает богатый. 
· Твердый – означает безжалостно мягко и неумолимо требовательный. 
· Порядочный – это высокоморальный, абсолютно неэтичный, воспитанный и интеллигентный.
· Талантливый – означает трудолюбивый. 
· Краткий – означает гениальный. 
· Верный – это простой, доступный и надежный. Верный – это последовательный. 

· Честный – это стабильный в убеждениях, а особенно в ценностях. 
· Нежный – это внимательный и невидимо заботливый. 
· Терпеливый – означает внимательный, своевременно стремительный, последовательный, постепенный, постоянный, неумолимо и доброжелательно настойчивый.
А теперь, перечитайте это творение, подставляя вместо терминов их семантические значения. Поверьте, очень интересно получается.
Президент: а) по-детски непосредственный в восприятии и убелено-мудрый в отношении; б) богатый (желательно во втором, поколении, но можно и в первом, при условии, что он честен перед самим собой (см. значение термина честен); в) неумолимо требовательный и мягко настойчивый до ощущения абсолютной непоколебимости, в своем стремлении добиться результата; г) высокоморальный, абсолютно неэтичный, бессовестный, достаточно беспринципный, воспитанный и интеллигентный.
Писатель: а) по-детски непосредственный в восприятии и убелено-мудрый в отношении; б) маниакально трудолюбивый; в) богатый; г) гениальный.

Друг: а) по-детски непосредственный в восприятии и убелено-мудрый в отношении; б) последовательный; в) богатый; г) ценностно стабильный (даже если он духовно ищущий (); д) в заботе о себе дисциплинированный и не обращающий внимания на других.
Жена (муж): а) по-детски непосредственная в восприятии и убелено-мудрая в отношении; б) богатая; в) любящая, в первую очередь, себя и внимательно и невидимо заботливая к мужу; г) последовательная; д) неумолимо и доброжелательно настойчивая.

Приложите это к себе.

И как Вам? А Президент Вашей страны такой? А лидеры духовности и культуры Вашей нации такие? А друзья Ваши такие? А муж или жена? А Вы сами по отношению к своим мужьям (женам), детям, к своим родителям, к своим близким и родственникам?

И заметьте, что все должно удовлетворяться последовательно, без перескакиваний через ступеньку, начиная с «а» и заканчивая «д»
И напоследок, опять же,  для улыбки маленький рассказик от frumich-а http://frumich.com/frumich/2008/11/05/navstrechu-krizisu/
«Однажды в телевизоре появился бледный как смерть Министр Финансов и заявил:

- Финансовый кризис нас не затронет. Потому что. Я вам точно говорю.

Население, знающее толк в заявлениях официальных лиц, выматерилось негромко и отправилось закупать соль,спички и сахар...

На следующий день в телевизоре появился смущенный донельзя Министр Торговли и сказал:

- Запасы хлеба и товаров первой необходимости позволяют нам с гордостью утверждать, что голод и товарный дефицит нам не грозит. Вот вам цифры.

- Ох! - сказало население и докупило еще муку и крупы... 

Министр Сельского Хозяйства для убедительности сплясал на трибуне и сказал радостно:

- Невиданный урожай! Надежды на экспорт! Возрождаемся! Закрома трещат!

- Во даже как! - ужаснулось население и побежало конвертировать сбережения в иностранную валюту...

- Цены на недвижимость упадут! Каждому студенту по пентхаузу! В ближайшем будущем! - не поморщившись выпалил Министр Строительства.

- Да что ж такое, а? - взвыло население и побежало покупать керосин, керосиновые лампы, дрова и уголь...

- Современная армия на контрактной основе. Уже завтра. И гранаты новой системы. В мире таких еще нет. - солидно сказал Министр Обороны. - Ну а чего нам? Денег же - тьма тьмущая. Резервы, запасы и вообще профицит.

- Мама!...- пискнуло население и начало копать землянки...

- Все о-фи-ген-но! Вы понимаете?! О-ФИ-ГЕН-НО!!! - внушал Президент. - Мы уже сегодня могли бы построить коммунизм. Единственное что нас останавливает - нам всем станет нефиг делать. Потому можете спать спокойно! Стабильнее не бывает! Пенсионеры покупают икру ведрами! Предвижу качественный скачок, рывок и прыжок. А количественный - вообще бег! Семимильными шагами к достатку и процветанию. Карибы становятся ближе. Отсель грозить мы будем миру. По сто тридцать центнеров роз с каждой клумбы. Надои будем вообще сокращать. Коровы не могут таскать вымя. Население возмущено дешевизной. Южная Америка просится в состав нас на правах совхоза. Ура!

- Да что ж вы там такое готовите, звери?! - закричало население и переоделось во все чистое»
И ещё по делу и для улыбки.

«Невозможно в нищете понять, добрый ты или скупой... К большому сожалению, оно все проверяется только когда есть деньги. Ни разу я не видел, чтобы возле нищего толпа крутилась. Он-то конечно щедрый, но копейки у него не выпросишь. Все крутятся возле тех, кто имеет. «Нечестный он! - кричат, - Жадный. Все у нас украл!». Ну, наверное. Правда, когда у тебя ни черта нет, и никогда не было, не поймешь, что у тебя украли. И где оно все лежало. И почему ты сам, в конце концов, не украл. И что он у тебя украл, если ты сам всю жизнь своими глазами видел, что у тебя украсть нечего. Вот поделиться он должен – тут правильно говорят. А ворует, рискует, страдает и сидит - пусть сам один» М.М.Жванецкий

А теперь задачка повышенной сложности:

Смоделируйте, пожалуйста, две несвязанных между собой ситуации: 
1) инфляция (гиперинфляция) по доллару внутри США; 
2) инфляция (гиперинфляция) по доллару за границами США.

3) а теперь свяжите их вместе и смоделируйте в дуэте (но нужно понимать, что доллар внутри США и доллар, поставленный на экспорт – это два совершенно разных доллара)

А теперь задачка еще более повышенной сложности:

А теперь на первую задачку наложите поведение других основных валют мира: евро, йена, юань, песо, фунт, рубль, швейцарский франк и т.д. а) Как эти валюты себя поведут, когда начнется инфляция (гиперинфляция) по доллару внутри США. 
б) Как эти валюты себя поведут, когда нанечется инфляция (гиперинфляция) доллара вне США. 

в) Как поведут себя эти валюты, когда инфляция (гиперинфляция) по доллару будет происходить и внутри США и по всему остальному миру.
Подсказка:

1) В дилемме экспортная промышленность или население, лучше выбрать экспортную промышленность, так как международные рынки пустыми не бывают и их тут же займут другие страны, а свое население никуда не денется и еще расплодится. Лучше жертвовать населением и спасать свои экспортные отрасли промышленности. Точно также поступает и природа: она жертвует частью популяции, но спасает нужные ей ключевые компетенции, заключенные в выживших особях.
2) В дилемме страна или денежная единица, лучше выбрать страну, Вам в ней еще жить, а деньги можно и другие напечатать. Лучше жертвовать денежной единицей, но спасать страну. Не в первой. Хоть раз, но это делалось в истории каждой страны.


Данный текст окончательно оформлен и опубликован 20 апреля 2009г.

Любаров Владимир

В период, когда писались эти строки, М.М.Жванецкому исполнилось 75 лет. Поздравляем! Так держать!

Дополнительный материал для тех, кто родом из СССР.
М.М.Жванецкий «Испытание деньгами»
Как много устарело!
Как изменилась жизнь! 

(Крик из окна Дома писателя.) 

А я вот думаю, что испытание деньгами самое тяжелое. Потяжелей диктатуры. Испытание деньгами мы не выдержали. Никто не хочет платить за их продукцию. Им платить надо, а за их продукцию не надо. 

Пока деньги не были деньгами, мы что-то немножко делали, нас чем-то немножко кормили. Все одинаково вставали в восемь, куда-то ехали, в том же порядке, как вставали. Там как-то сидели и в шесть куда-то возвращались. От этого такими яркими были песни у костра и походы на байдарках. И для того, кто не знал, что такое свобода (а откуда он мог знать), счастье было достигнуто. 

Костры, байдарки, микроскопы. 

Но и там никто не хотел работать, кроме увлеченных. 

Хотя, если они такие увлеченные, почему в войне нас столько погибло? 

Захотелось зарабатывать. 

Деньгами дух поддержать. Гайдар сделал деньги. 

<Попробуем>, - сказал он, и испытание деньгами началось. 

Если деньги настоящие, их всегда не должно быть. 

У всех. Если у кого-то есть, они во что-то вложены. Если у кого-то нет, у того и нет, пока не заработает. 

То есть в карманах нет ни у кого, кроме бандита. 

И он старается побыстрей избавиться, чтоб не поймали. 

К этой мысли: заработал - съел, заработал - одел, надо привыкнуть. 

Не привыкаем мы. Сломились. 

Язык на плече. Голова падает. Горло сухое. 

А у тех все равно больше. У тех, которые рядом. 

Они имеют кто место на базаре, кто контейнер. 

А ты как просил, так и просишь. 

Но если раньше кусок колбасы или муку, то теперь деньги. А кто даст? Я же сказал, что денег в кармане ни у кого нет. Для этого долго надо жить. Чтоб за благотворительность налоги не брали. 

Сейчас кто заплатит налоги - сам резко обеднеет, а на государстве ничего не отразится. 

Как было нищее, так и осталось. 

Поэтому каждый думает - пусть хоть я. 

Ну, пусть один из нас разбогатеет, то есть я. 

И в этом есть смысл, поскольку государство из нас состоит. 

Сам налоговый инспектор, видя что его усилия ни на чем не отражаются, хочет хоть какой-то результат, т.е. свой дом. На таможенные курсы огромный конкурс, сам народ пальцем показывает - мама, я туда хочу. 

И если на сцене нужен какой-то талант, юмор или хотя бы задница, то в эти места - автоинспекция, санэпидстанция, налоговая служба, КРУ, ЦРУ и аудиторская проверка - надо попасть. У нас всегда половина воровала, половина проверяла. От этого хищения были 100 процентов. 

А богатого теперь видят все. 

Раньше секретарь обкома. 

Сказать, что богатый, нельзя. Ничего нет. Захотел обедать. Нажал кнопку. 

Все привезли на машинах начальники райторгов, трестов. Заливное, отварное, жареное, дикое и ручное. 

Пообедал, выпил, закурил. 

Увезли все. Только пепел на столе и запах в кабинете. 

Проветрили. Вообще ничего. 

Ничего не ел, не пил. 

Почему рожа толстая и глаза плывут, никто не знает. 

А в холодильнике бутылка <Боржоми> и пачка сигарет! 

И все! 

Захотел искупаться. 

Налетели, возвели, построили, налили, включили. 

Профилакторий. 

Либо вообще почтовый ящик 3714/375. 

И опять ничего. 

То есть распаренный, сытый, пьяный, а вокруг ничего. 

Так же точно... 

Захотел... Секретарша. Инструктор. Завотделом. 

Кого хочешь привезли и увезли. И никого. 

То есть сидишь сытый, пьяный, любимый и никого. 

Только чувство глубокого удовлетворения и ощущение, что все счастливы. 

Все так же сидят. 

И чего людям не хватает, когда все есть. 

И очереди объясняются легко. 

Черствый хлеб - это наше национальное блюдо. 

Мороженое мясо - наши традиции. 

Гвозди в ботинках - скромность в быту. 

Пятеро в одной комнате - коллективное мышление. 

Без воды, еды и тепла - романтика тайги. (Слова и музыка Н.Д. и А.П.) 

То есть у всех ничего и у него ничего. Только это разное ничего. Он еще раздавать может. На раздаче он. 

А теперь все видно. Какой дом. На чем ездит. Деньги видны! А власть не видна! Она чувствуется! 

Поэтому они так против собственности. Зачем ему огород? У него вся область, все жители. 

Испытание деньгами мы не выдержали. 

Сделать, чтобы продать, ничего не можем. Сами у себя купить не хотим. Не нравится то, что делаем. 

Те, что наукой - те да. Арзамас в проволоке, Байконур в проволоке. СССР в проволоке. С чем сравнивать? Только воевать. 

Даже при коммунизме хорошо получалось то, что рождалось в конкуренции, то есть оружие. А пока воевать не надо, миллионы инженеров разбрелись. Кто туда, кто сюда. Кто туда-сюда, челночат. 

Конечно, унижение. 

Однако зачем одной мебельной фабрике тысячи конструкторов-оружейников. Им бы возделывать почву, либо тихо разжечь войну между Анголой и Ботсваной и выехать туда по специальности. 

Также и тысячам дежурных под водой... Какое-то время их еще можно кормить и подавать туда воздух. Но они же по отдельным людям не стреляют. Им даже мелкие города не годятся. Им страны, страны нужны, народонаселение, площадя. Они ведут прицельные стрельбы с Камчатки по Кольскому полуострову, что же им предложить? 

А людям высокой квалификации под водой без дела тяжело. Хотя гораздо легче, чем дома. Поэтому возвращаться они не хотят и дежурят у берегов Америки беспрерывно. 

Все-таки обеспеченная страна. 

Как один из них спросил: 

- Дядь Миша, а правда, что Америка снабжается лучше, чем Россия? 

- Правда, сынок, - сказал я. - А ты давно под водой? 

- Давно, - сказал он. - Но это секрет. 

И пошел в туалет, который стреляет отходами в лицо. 

Жалко их. Так тяжело бесшумно сидеть. 

Тут на симфоническом концерте тянет захохотать или высморкаться. А там месяцами бесшумно, чтоб не дай Бог не узнали где. И Пугачеву заводить нельзя. 

Нашим, когда на Северном полюсе сидели, американцы подо льдами Шаляпина заводили или <Калинку>. А нам нельзя. Чтоб свои снабжение не прерывали. Американцев чего бояться? Свои чтоб не забыли! 

На авианосцах тоже дежурили, дежурили. Раньше хоть на подлодку наедут, самолет обстреляют. Как-то напряженность поддерживали. 

Теперь и этого нет. 

А в местных конфликтах в Таджикистане или в Осетии... Что ты там с авианосцем будешь делать. 

То есть для нашего оружия нужны глобальные потрясения, чтоб людей не считать. 

Это наша сильная сторона. 

А для мелких конфликтов индивидуальность нужна. А у нас коллектив. 

Так что разменяли авианосец на пять квартир и для командующего джип <Круизьер>. 

То есть опять-таки вместо невидной пользы государству - ясный четкий результат. Конечно, суд, который невнятно объяснит, что авианосцы важнее. 

Но, при отсутствии военной доктрины, использовать авианосец просто как подставку для смотрения в бинокль тяжело. Ему все-таки противник нужен, что бы там ни говорили. И зарплата нужна. И за спиной больше четкости. А то напоминает кулаки в отсутствии тела. 

Можно, конечно, носиться по волнам и угрожать кому попало. Но от чьего имени, вот вопрос? 

И проблема запчастей сожрет весь молодой задор. 

А еще... наши летчики взлет отработали, а посадку нет. Потому что то было на земле, а это на море. И очень важно их соединить, корабль и самолет. Очень важно. 

И в местных конфликтах такая дурацкая ситуация: форма одинаковая, язык одинаковый, оружие одинаковое, образование одинаковое. 

Как тут воевать? 

А как не воевать?! 

Президент уже есть. 

Ему страна нужна. 

Война идет трудно. 

Стреляли какое-то время, стреляли. Потом стрельба прекратилась. 

Автоматы продали. Расчет сидит в укрытии. 

- Огонь! - кричат. 

- Заряжай осколочными, - просто так кричат. 

Оружие давно продали противнику. Деньги поделили. Снаряды сразу туда подвозят. То есть все враги из одного центра снабжаются. 

Силе наша армия не проиграла. Какая там сила? 

Деньгам проигрывает. 

Советское воспитание бескорыстное. 

Убивали помногу и бесплатно. А тут десантник замахивается ножом, а вместо крика: <Пощади! Не убивай!> - <Продай нож!> 

Это уже не война. 

Если бы Дантес спросил: 

- Почем пуля? - Пушкин был бы жив. До сих пор. 

Разведчики крались-крались, ползли-ползли. 

Приползли без ничего. 

Все у них купили по дороге: и фонарик, и карты, и шифры, и форму. 

Это не война. Это деньги! 

Настоящие, полноценные деньги. 

А когда капитан первого ранга вернулся на <Джипе>, у всех екнуло. 

Бросились в бухту - нету не эсминца, ни сопровождения. 

Один <Джип-Хюндаи-баттерфляй>. 

Мины с полями - за долги по электричеству. 

Вот... Испытание деньгами. 

Теперь те главные, кто мозгами, локтями, зубами разбогател. 

Вопрос - где? Ответ - у нас! 

Этот ответ всех смущает. Заработать здесь можно! Потратить не дадут! 

Здесь в традициях заработок пропивать. Изобретения и открытия приводили в вытрезвитель все коллективы. 

<Время одиночек прошло>, - говорили ученые. 

Если изобретение у нас прощали, то трезвость - никогда. 

Трезвый автор умирал в безвестности. 

Если раньше было немного больших денег... Еще раз повторяю, если раньше было немного больших денег (кстати, хорошо сказано!), то теперь много больших денег. 

Отдыхать там на Западе так же тошно, как здесь жить. Здесь ты делаешь вид, что не понимаешь, как все живут, там - действительно не понимаешь. 

А наша проститутка лучше, это, как говорят в Думе, <однозначно>. 

Секс - это слова. 

Лезть в разговорник некогда. 

Переводчик в этой ситуации ведет себя как сволочь. Значит отдыхать приходится здесь и работать здесь. 

И от этого, в общем, жить со всеми этими газетами, ресторанами, охраной. 

Ну, а как здесь жить, знаем мы все. 

И специальных врачей для богатых у нас не делают, как и дорог, как и выхлопных газов. Так что тратить деньги на дорогах с таким покрытием или в публичных домах с таким отоплением или просто даже случайно воду хлебнуть во время мытья, как и купить в аптеке лекарство годности эпохи Киплинга и Ватерлоо - это скончаться в тех же ужасных мучениях, что при бедности. 

Часть богатств уходит на взятки и заказные убийства. Мастерство киллеров растет, пуленепробиваемый тюль дорожает. А под пулями тратить деньги также малоинтересно, как получать денежные переводы в окопе. 

Остается вкладывать в промышленные предприятия, которые выпускают то, что мы знаем. 

Раздача кончилась. 

Раньше давали чужие деньги, теперь свои. То есть он хочет отдавать деньги, но за какую-то работу. Отсюда непрерывные конфликты с населением. 

Платить налоги психологически невыносимо, когда видишь лица налоговых инспекторов. Кажется, что отдаешь именно им. То есть трансляция, как отдают им - есть, куда отдают они - нет. 

В общем, в стране, где это все происходит, то есть у нас - и у бедных, и у богатых, возникает уверенность в завтрашнем дне. 

Настолько твердая, что не хочется жить. 

Только жрать, пить, стрелять и целоваться. 

В коттеджах, празднично возведенных вокруг столицы, никто не живет. В бассейнах воды нет. 

Опять все ради детей. Уже двадцатое поколение строит детям счастливую жизнь, закладывая себя в фундамент. 

Испытание деньгами. 

Все, что на сцене или экране зависит от денег, становится все проще и проще. Если раньше на экране выполняли и перевыполняли, то теперь стреляют и целуются. Тогда врали и сейчас. Все-таки мы еще чем-то занимаемся. И шутки от пояса и ниже, что в боксе и юморе запрещено. 

И газеты, конечно, только о том, как себя вести в постели, как будто мы из нее не вылезаем. 

Хотя прохожие на улицах есть. 

И на демонстрациях битком, значит, не все время в постели. 

Тем более без зарплаты те же девять месяцев. 

Так что сексуальная ориентация у нас меняется ежеминутно, направленная на то, где денег добыть. Убеждения вертятся, как колеса. 

Лишь бы выбрали, лишь бы место занять. Ну а там борцы за народное счастье, пять тысяч голос! Не выдержали мы испытание деньгами. 

Теперь спорт. Мозги кончились, пошла утечка мышц, и чем удержишь?!.. 

Теперь музыка. Чем ее удержишь? 

Теперь балет. Чем его удержишь? 

Безмолвие уезжает. 

Остается то, что зависит от языка. И все остальное, что не зависит ни от чего. 

Очередей не стало. Жители стоят в демонстрациях. 

Единственное, что добавилось, - звук. Слышны слова! Проклинают громко. Это и дает надежду. 

А сколько потеряно друзей? 

А сколько потеряно талантов? 

Испытание деньгами мы не выдержали, приступаем к испытанию временем.

М.М.Жванецкий «Движение денег»
Нарушить закон земного притяжения можно, но это большие деньги. 

Закон всемирного тяготения - очень большие деньги. 

Не знаю, как в других странах, у нас главное - найти, кому дать. 

Нашел, сунул - улетел. 

Старт покажут по всем каналам. 

А чтобы выйти из метрической системы? Временно. Купить в акрах, продать в сантиметрах. Добываешь в тоннах, продаешь в баррелях. Чего угодно можно достичь, если его купить. 

Добываешь в галлонах, продаешь в литрах. 

И благодаришь людей за разницу. 

Народ не дурак, когда из канистры по бутылкам разливает. 

Это нас пугают законами экономики. 

Даже в Высшей школе экономики есть спецкурс «Правила нарушения законов экономики». 

Кому за сколько и как их обходить. 

В одном случае страна процветает, в другом случае - ты. 

Выбирай. 

Многие себя выбирают. 

Конечно, по законам экономики страна процветает. 

Но очень долго не процветает. Бывает, что уже и терпения у всех нет, а она всё не процветает. Депутаты уже по могилам разошлись, а она всё не процветает. 

Отдельные люди процветают быстрей. 

Вот правило уличного движения автомобилей - уже давно правило движения денег. 

Деньги всегда идут по встречной полосе. 

Деньги возникают из нарушений и продолжают нарушать на протяжении всей суммы. 

Движения денег на улицах хорошо видны сверху. 

И пункты отбора - так красиво. 

Разгон, свисток, торможение, отбор. 

Разгон, свисток, торможение, отбор. 

Так и видишь, как сто тысяч мягко обходят тридцать, потом пятьдесят, потом семьдесят. А тут слева из тумана стремительно сто тридцать тысяч евро с охраной в семьдесят, по тротуарам, по столбам, по головам уходят вдаль. Все стоят завороженные. 

Нет конкуренции. Одинокие рублики - под землей, в переходе колготятся. Там их движение. 

Миллиард - в море, в яхте, в шезлонге, в пижаме, в фуражке. 

Миллион - в небе, по своему прихотливому расписанию. Хочет - взлетел, хочет - сел. Хочет - задним ходом бороздит. Бартер называется. Это всё мы говорим о движении денег. 

Одно могу сказать: можно завидовать, можно участвовать, но останавливать их - нельзя. Мы же все помним, какой вид имело то, что остановилось.
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